





un concepto o propuesta que busca satisfacer una necesidad en el mercado a través de la creación de un producto, servicio o solución innovadora. Está idea debe ser viable, es decir, tener potencial para generar ingresos y ser sostenible a largo plazo.
puede surgir a partir de identificar una oportunidad no aprovechada, una mejora en un producto o servicio existente, o la resolución de un problema específico.




Satisfacer las necesidades de movilidad de los clientes


Orientar hacia el crecimiento sostenible de las personas 


Gerente 


Líder 


Supervisor de taller


Especialista en Diagnósticos


Empleado 


Técnico de Mantenimiento 


Mecánico Automotriz 




Se puede lograr mediante prácticas comerciales éticas y responsables que consideren el bienestar de la comunidad y de los empleados.


Lograr ofrecimiento de vehículos con menor emisión de gases contaminantes, promoviendo tecnologías más limpias como los vehículos eléctricos, utilizando materiales reciclables en la fabricación de automóviles y adoptando prácticas de producción ecoamigables.


Buscar formas de optimizar los recursos financieros y operativos para garantizar la viabilidad a largo plazo del negocio sin comprometer la calidad del servicio o la satisfacción del cliente.





Donde se relacionan los gastos 


De dónde provienen los ingresos 


Medios
para
presentar 
y hacer llegar 
el producto 


Fabricantes 
Proveedores 
Inversionistas 
Aliados estrategicos 
Distribuidores


Ofertas o
cupones que también
a veces suelen resultar 
más efectivas.


Equipo de
 empleados 
dinero y
herramientas 


Lealtad 
Compromiso 


Atributo 

Diferenciador 
de nuestra
venta 


Grupos que 
satisfacen la venta 




Es necesario 
y efectivo 


Los clientes 


Se necesita equipo especializado 
como mecánico Automotriz 


Problemas












"Con pasión y dedicación, cada auto vendido es un paso más hacia la realización de sueños y la creación de futuros."




Agua 


Alquiler


Seguros 


Impuestos 


Salarios 


Luz 


Mano de obra 


Preparaciones 


Arreglos 


Insumos 


2.600.000




100.000.000


10.000.000




Inventarios 


Salarios 


Cuentas 


Impuestos 


Depósito a clientes 


Equipo 


Herramienta


Vehículos 




La venta de autos usados


Leasing o Arrendamiento de autos 


Venta de autos de lujo y exóticos


Subastas de autos


Consecionarios en linea 


Venta de motocicletas y vehículos recreativos




Cumplir la ley y evitar sanciones.
Financiar al Estado.
Mantener transparencia y confianza.
Evitar penalizaciones.
Ejercer responsabilidad social.


Decidir la liquidación formalmente.
Notificar a las autoridades.
Nombrar un liquidador.
Inventariar y valorar activos.
Pagar deudas.
Distribuir el remanente.
Cancelar la inscripción oficial.
Presentar un informe final.




Venta de autos 


Para el  desarrollo económico, la innovación tecnológica y la movilidad social, con efectos importantes tanto a nivel individual como colectivo.


Para la comunidad


Las empresas pueden dirigir sus esfuerzos de manera efectiva, mejorar su desempeño y aumentar su rentabilidad.


Pruebas de manejo
Eventos especiales 
Marketing y publicidad 



Meta: aumento de ventas 

Resultado: crecimiento de ingresos 


Recursos: Instalación, personal 

Materiales: Herramientas 




Conoce bien tus productos y las necesidades de los clientes.
Ofrece atención personalizada y transparencia.
Organiza demostraciones y pruebas de manejo.



Vendedor de autos
Gerente de ventas
Personal, etc




Investiga el mercado para establecer un precio competitivo.
Documentación en orden, incluyendo título y historial de mantenimiento.
Inspección y reparaciones para mejorar el estado del vehículo.
Limpieza y presentación del auto.
Anuncios detallados y con fotos de calidad.
Negociación del precio.
Prueba de manejo acompañada.
Transacción segura en lugar público y pago confiable.
Transferencia de propiedad correctamente completada.
Transparencia sobre el estado del vehículo.

Siguiendo estos pasos, aumentarás las posibilidades de una venta exitosa y segura.


