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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesidn, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidon que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e DEIN N O

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

La idea de negocio es basicamente
un plan estratégico de como
funcionara un negocio o
emprendimiento en un futuro
cercano donde usualmente se
incluye informacioén sobre el
producto a vender o el servicio a
ofrecer, donde se vendera, es decir,
su mercado objetivo al que este se
dirigird, esto se puede definir
realmente como una forma de
pensar en cOMo su Negocio O
servicio funcionara paralacreacion
de fuentes de ingresos mientras
este mismo complace y satisface
ciertas necesidades de los
compradores o cosumidores.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
El objetivo principal es tener una fuente de recursos para cri
un servicio, el cual, me apasiona hacerlo y que al mismo tier

ayudaaltosdemdasensusactividades diarias.

Vision:
En un futuro, ser percibida como una gran emprendedora ci

productos o servicios poseen una calidad satisfactoria para
cualquier cliente, es una meta.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director general

Persona Produccid Financiac

Textiles olorimetriia




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Brindara mejoras a las apariencias de las personas siendo
asl como mi emprendlmlento les ayudara con el crecimientc

estética.

Sostenibilidad ambiental:
Los productos utilizados serian Unicamente de

marcas sostenibles y evidentemente, libre de
cualquier testeo en animales, productos que

Sostenibilidad econémica: .
Mi emprendimiento estaria totalmente bajo

control en cuanto el buen manejo de los
recursos siendo monitoreado externa e

Recuerda hacer uso
de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Empresas de
publicidad y
marketing
para
promocién del
negocio.

Administradore
de productos
para el cuidado
del cabelloy
aspecto fisico.

Plataformas
de
provisiones
de forma
digitaloen
linea.

Actividades
clave

Practica de
servicios de
peinadoy
coloracion.
Agendas de cita
o la atencidén al
cliente.
Servicios de
cortes de cabellq
o barba.

Recursos

realmente
profesional.
Instalaciones de

de trabajo.
Productos y
elementos
necesarios en
buen estado.

Estrucutra de costos

Costos de alquiler y mantenimiento del salé

Gastos de marketing y publicidad.
Salarios de todo del personal.

Propuesta
de valor

Servicios de
estilismo
adecuados
para cualquier
cliente con
alta calidad.

Buen nivel de
atencién al

Uso de productg

Experiencia
laboral o
profesional en
cortes de cabell
peinados,
tratamientos
capilaresy mas

Fuentes de ingresos

Relacién confl Segmento

el cliente

Atencion
oersonalizada

Salén de belleza

Redes sociales.

de clientes

Personas que
buscan un
excelente

servicio por parte

de estilistas par
cortes de cabell
y mas

Clientes que
buscan servicio
de coloracién o
algunos
tratamientos
capilares.

Personas que
buscan
estilistas para
alguna
ocasion
especial como
bodas o
graduaciones.

Precios por servicios de peinado.

Precios por servicios de coloracion y tratamis
capilares.
Precios por servicios de peinado.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

tos



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(s\ Fortalezas Debilidades ’D)

Buen nivel de atencién al cliente
de forma excepcional.

Altos costos de alquilery
Buena reputacién \Y resefas mantenimiento del local.
positivas de clientes anteriorme
satisfechos.

Dependencia de los clientes

. . . , frecuentes
Ubicacion accesible del saléon de

belleza.

Uso de redes sociales para la ] _
promocion del negocio y asi Cambios en las tendencias de mo

lograr alcanzar nuevos clientes. aspecto.

Posible falta de lealtad del cliente,

servicios con precios mas bajos e
otros lugares.

Colaboraciones con empresas de
moda o eventos locales
relacionado al negocio.

Competencia de otros salones de

Aumento del servicio o citas graci belleza en la misma ciudad o
a eventos especiales ubicacion.

Oportunidades Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi

Z:ri\rsferndimiento\/‘ HAI[XART

GISELLE QUIROS

“La moda es lo que compras, el estilo es lo que
haces con ello.

Slogan ~__  »

Colores

principales de mi
marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

. Electricidad . Materiales o suministros.

30,000 45,000
. Agua . Marketing y publicidad
15,000
15,000
. Algpilier elel s2lion. . Desarrollo profesional
- 32,000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ @ 187,000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
— 91,000
unidades [ ]
Punto de equilibrio
ﬂ 17,203
monetario [@ ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, No es necesario poner el valor monetario de los
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Activos Pasivos
Efectivo Impuestos
Licencias y permisos Hipotecas
Inventario Préstamos
Mejoras al local Gastos

Mobiliario del saléon Cuentas por pagar

Cuenta por cobrar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

cambios radicales de apariencia.

Los servicios de procedimientos capilares como lo son las
keratinas o los alisados de cabello.

mmmWes

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Los servicios de cortes de cabello o peinados, incluso ciertos cambios radicales de apariencia.
Los servicios de procedimientos capilares como lo son las keratinas o los alisados de cabello.
También los servicios en cuanto los eventos importantes tales como las bodas o graduaciones de cualquier grado, incluso una salida especial
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplir con las obligaciones tributarias es fundamenta un negocio, asi, la:

personas pueden evitar multas o ciertos problemas legales, o que mantie

emprendimiento en pie, ademas, esto mejora la confianza de futuros o fre
Clientesy también proveedores, de esta manera facilita el paso durante el

crecimiento de este mismo negocio. Pagar impuestos contribuye a los ser

publicos que todos usamos dia a dia.

.Como se liquida una empresa?

Liquidar una empresa es cerrarla y repartir lo que tiene. Primero, se venc
SUS COSas, € pagan las deudas y si sobra algo, se divide entre 10s duenos
final, se cancela el registro de la empresa




Guia para planear Yo Emprendo

Emprender

Porque en una mala situacién podemos usarlo para mejorarlo

Para personas que estén interesadas.

Generar ingresos al Crecimiento y Creacion de productos de
crear un planeacién de un salén buena calidad y servicios
emprendimiento de belleza. increiblemente buenos.

Herramientas
Insumos De lunes a sabado de 8:

Dinero 00 am a 5:30 pm Magaly Quirés Bejarano
Productos

Domingos si hay

situaciones especiales de

7:00 am a 4:00



Emprender

Porque en una mala situación podemos usarlo para mejorarlo

Para personas que estén interesadas.

Generar ingresos al crear un emprendimiento

Creación de productos de buena calidad y servicios increíblemente buenos.

Herramientas
Insumos 
Dinero
Productos

De lunes a sábado de 8:00 am a 5:30 pm

Domingos si hay situaciones especiales de 7:00 am a 4:00

Magaly Quirós Bejarano 

Crecimiento y planeación de un salón de belleza.
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