




La idea de negocio es básicamente
un plan estratégico de cómo
funcionará un negocio o
emprendimiento en un futuro
cercano donde usualmente se
incluye información sobre el
producto a vender o el servicio a
ofrecer, donde se venderá, es decir,
su mercado objetivo al que este se
dirigirá, esto se puede definir
realmente como una forma de
pensar en cómo su negocio o
servicio funcionará para la creación
de fuentes de ingresos mientras
este mismo complace y satisface
ciertas necesidades de los
compradores o cosumidores.



Producción Financiación

En un futuro, ser percibida como una gran emprendedora cu
productos o servicios poseen una calidad satisfactoria para
cualquier cliente, es una meta.

El objetivo principal es tener una fuente de recursos para cre
un servicio, el cual, me apasiona hacerlo y que al mismo tiem
ayuda a los demás en sus actividades diarias.
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Brindará mejoras a las apariencias de las personas siendo
así como mi emprendimiento les ayudará con el crecimiento
de su amor propio y autoestima, ya que, ahora sabrán lo que
va con ellos y lo que no en sentido de moda o simplemente
estética.

Mi emprendimiento estaría totalmente bajo
control en cuanto el buen manejo de los
recursos siendo monitoreado externa e
internamente, teniendo objetivos claros en
cuanto al negocio, así evitando el
desperdicio de productos sin propósito
alguno.

Los productos utilizados serían únicamente de
marcas sostenibles y evidentemente, libre de
cualquier testeo en animales, productos que
contaminen lo menos posible y que sus envases
puedan ser usados en alguna de las R 



Plataformas
de
provisiones
de forma
digital o en
línea.

Empresas de
publicidad y
marketing
para
promoción del
negocio.

Administradores
 de productos
para el cuidado
del cabello y
aspecto físico.

Personal estilista
realmente
profesional.
Instalaciones de
salón adecuadas
y en buen estado
para el ambiente
de trabajo.
Productos y
elementos
necesarios en
buen estado.

Práctica de
servicios de
peinado y
coloración.
Agendas de citas
o la atención al
cliente.
Servicios de
cortes de cabello
o barba. 

Costos de alquiler y mantenimiento del salón.
Gastos de marketing y publicidad.
Salarios de todo del personal. 

Servicios de
estilismo
adecuados
para cualquier
cliente con
alta calidad.

Buen nivel de 
atención al 
cliente 

Uso de productos
de excelente
calidad y
tecnologías
acopladas según
el cliente.

Experiencia
laboral o
profesional en
cortes de cabello,
peinados,
tratamientos
capilares y más

Sitios de internet
como páginas
web para
agendar citas.
Salón de belleza.
Redes sociales.

Atención
personalizada
durante las
sesiones de cada
cliente. Uso de
redes o correos
electrónicos para
mantener a
clientes
frecuentes o
futuros
informados sobre
el negocio.

Personas que
buscan
estilistas para
alguna
ocasión
especial como
bodas o
graduaciones.

Clientes que
buscan servicios
de coloración o
algunos
tratamientos
capilares.

Personas que
buscan un
excelente
servicio por parte
de estilistas para
cortes de cabello
y más

Precios por servicios de peinado.
Precios por servicios de coloración y tratamientos
capilares.
Precios por servicios de peinado.



Uso de redes sociales para la
promoción del negocio y así
lograr alcanzar nuevos clientes.

Colaboraciones con empresas de
moda o eventos locales
relacionado al negocio.

Buen nivel de atención al cliente y
de forma excepcional. 

Buena reputación y reseñas 
positivas de clientes anteriormente 
satisfechos.

Ubicación accesible del salón de 
belleza.

Aumento del servicio o citas gracias
a eventos especiales 

Altos costos de alquiler y
mantenimiento del local.

Dependencia de los clientes
frecuentes

Cambios en las tendencias de moda o
aspecto.

Posible falta de lealtad del cliente, por 
servicios con precios más bajos en 
otros lugares.

Competencia de otros salones de 
belleza en la misma ciudad o 
ubicación.



¨La moda es lo que compras, el estilo es lo que
haces con ello.¨



Agua
15,000

Electricidad

187,000

30,000

50,000

Alquiler del salón.

32,000

15,000

Marketing y publicidad

Desarrollo profesional

Materiales o suministros.

45,000



91,000

17,203



Efectivo

Licencias y permisos

Inventario

Mejoras al local

Mobiliario del salón

Cuenta por cobrar

Impuestos

Hipotecas

Préstamos

Gastos

Cuentas por pagar



Los servicios de cortes de cabello o peinados, incluso ciertos cambios radicales de apariencia.
Los servicios de procedimientos capilares como lo son las keratinas o los alisados de cabello.
También los servicios en cuanto los eventos importantes tales como las bodas o graduaciones de cualquier grado, incluso una salida especial





Liquidar una empresa es cerrarla y repartir lo que tiene. Primero, se vend
sus cosas, se pagan las deudas y si sobra algo, se divide entre los dueños
final, se cancela el registro de la empresa.

Cumplir con las obligaciones tributarias es fundamenta un negocio, así, las
personas pueden evitar multas o ciertos problemas legales, lo que mantien
emprendimiento en pie, además, esto mejora la confianza de futuros o frec
clientes y también proveedores, de esta manera facilita el paso durante el
crecimiento de este mismo negocio. Pagar impuestos contribuye a los serv
públicos que todos usamos día a día. 



Emprender

Porque en una mala situación podemos usarlo para mejorarlo

Para personas que estén interesadas.

Generar ingresos al crear un emprendimiento

Creación de productos de buena calidad y servicios increíblemente buenos.

Herramientas
Insumos 
Dinero
Productos

De lunes a sábado de 8:00 am a 5:30 pm

Domingos si hay situaciones especiales de 7:00 am a 4:00

Magaly Quirós Bejarano 

Crecimiento y planeación de un salón de belleza.






