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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Mejorar la calidad de las calles (especificamente los reductores de velocidad) de Las

Catalinas, con la ayuda de la misma comunidad.



Mejorar la calidad de las calles (específicamente los reductores de velocidad) de Las 

Catalinas, con la ayuda de la misma comunidad.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Somos un grupo sin fines de lucro con la intencion de mejorar la calidad y la seguridad

vial en la comunidad de Las Catalinas.

Vision:

Unir a un grupo de la comunidad de Las Catalinas, en un proyecto para arreglar

los reductores de velocidad (muertos) de las calles.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Fundador

Operaciones

Financiacion Produccion

-Asesor
Contable
-Captacion de Asesor /
recursos Ingeniero Civil

Asesor Legal
Colaboradores



Somos un grupo sin fines de lucro con la intención de mejorar la calidad y la seguridad 

vial en la comunidad de Las Catalinas.

Unir a un grupo de la comunidad de Las Catalinas, en un proyecto para arreglar 

los reductores de velocidad (muertos) de las calles.

Fundador

Asesor Legal

Colaboradores



Asesor / Ingeniero Civil

Producción

Financiación

-Asesor Contable
-Captación de recursos

Operaciones


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Mejorar la relaciéon de la comunidad al realizar un proyecto en conjunto que los beneficie hoy y a

generaciones futuras, ya que mejora la estética y la seguridad vial de la comunidad.

Sostenibilidad ambiental:

Utilizar la mayor cantidad de recursos reutilizables o reciclables. Evitar la compra de materiales

nuevos.

Sostenibilidad economica:

Disminucion de dafos a los automotores o cualquier artefacto con ruedas.

Disminucién de accidentes viales.

Disminucion de dafio a las propiedades de la comunidad.

Incrementa la seguridad peatonal.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Mejorar la relación de la comunidad al realizar un proyecto en conjunto que los beneficie hoy y a 

generaciones futuras, ya que mejora la estética y la seguridad vial de la comunidad.

Utilizar la mayor cantidad de recursos reutilizables o reciclables. Evitar la compra de materiales 

nuevos.

Disminución de daños a los automotores o cualquier artefacto con ruedas.

Disminución de accidentes viales.

Disminución de daño a las propiedades de la comunidad.

Incrementa la seguridad peatonal.


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Un grupo de
Las Catalinas
(Colaboradores

patrocinadores)

Actividades
clave

-Comunicado de la
idea de negocio.

-Eleccion de los
participantes.

-Permisos municipales

-Recaudacioén de
fondos.

-Asesoramiento legal,
contable y de
construccion.

Recursos
clave

Recursos
monetarios.

Recursos
humanos.

Recursos de
produccién.

Recursos de
marketing.

Estrucutra de costos

Propuesta
de valor

Mejora de la
estética de las
calles.

Aumento en la
seguridad vial.

Disminucién de
dafios a la
propiedad.

Relacidon con

el cliente

Encuestas sobre
la condicién actual
de los reductores
de velocidad.
Identificar la
problematica y
ofrecery
demostrar
soluciones
potenciales, es
decir, los
beneficios que
obtendrian.

Canales

Redes Sociales.
Encuestas.

Comunicado de
puerta en puerta.

Segmento
de clientes

Comunidad de
Las Catalinas
entre las
edades de 18
a 60 afios que
sean duefos
de cualquier
medio que
utilicen para
transportarse.

Fuentes de ingresos

A los recursos de produccién necesarios y al personal

(asesores) contratado. Colaboradores de la comunidad que estén interesados

en el proyecto.

Donaciones externas.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Un grupo de 
Las Catalinas
(Colaboradores
y
 patrocinadores)

-Comunicado de la idea de negocio.

-Elección de los participantes.

-Permisos municipales.

-Recaudación de fondos.

-Asesoramiento legal, contable y de construcción.



Recursos monetarios.

Recursos humanos.

Recursos de producción.

Recursos de marketing.

Mejora de la estética de las calles.

Aumento en la seguridad vial.

Disminución de daños a la propiedad.

Redes Sociales.

Encuestas.

Comunicado de puerta en puerta.

Encuestas sobre la condición actual de los reductores de velocidad. Identificar la problemática y ofrecer y demostrar soluciones potenciales, es decir, los beneficios que obtendrían.

Comunidad de Las Catalinas entre las edades de 18 a 60 años que sean dueños de cualquier medio que utilicen para transportarse.

Colaboradores de la comunidad que estén interesados en el proyecto.

Donaciones externas.

A los recursos de producción necesarios y al personal (asesores) contratado.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

-Recursos Limitados.

-Compromiso Comunitario. -Coordinacién y Organizacion.

-Reduccién de Costos.

-Mejora de la Seguridad Vial. -Problema}s Legalesy
-Promocion de Buenas Practicas Regulatorios.
-Resistencia al Cambio

QA Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


-Compromiso Comunitario.
-Reducción de Costos.


-Mejora de la Seguridad Vial.
-Promoción de Buenas Prácticas.

-Recursos Limitados.
-Coordinación y Organización.

-Problemas Legales y Regulatorios.
-Resistencia al Cambio
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

Ut

El logo de mi
primer _
emprendimiento

MUERTOS LAS CATALINAS

iMuertos bien hechos!

iMuertos bien hechos!

Slogan

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



¡Muertos bien hechos!
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
Alquiler de herramientas y ’ Transporte (350 el Km)
equipo (25000 por dia)
Honorarios del asesor legal Cemento (6495 por cada 50Kg)
(150000)
Honorarios del ingeniero civil ’ Varillas de metal (7000 c/u)
(200000)
Honorarios del asesor contable Refrigerios (200 cada taqueritos y
(150000) 200 cada bigcola)

Honorarios del asesor de marketing (50000) .

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

=

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Cemento (6495 por cada 50Kg)

Transporte (350 el Km)

Varillas de metal (7000 c/u)

Refrigerios (200 cada taqueritos y 200 cada bigcola)

Honorarios del ingeniero civil (200000)

Honorarios del asesor legal (150000)

Honorarios del asesor contable (150000)

Honorarios del asesor de marketing (50000)

Alquiler de herramientas y equipo (25000 por día)

50000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
—s [ )

unidades

Punto de equilibrio

. — 804083
monetario [@ )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


 804083 


16


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. Materia prima ‘ Honorarios por pagar
Capital propio que . Alquiler de
aporten los herramientas y equipos

colaboradores por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Honorarios por pagar

Alquiler de herramientas y equipos por pagar

Materia prima

Capital propio que aporten los colaboradores
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Actualmente en mi comunidad no hay ningun servicio parecido sin fines

de lucro para realizar arreglos en las calles.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Actualmente en mi comunidad no hay ningún servicio parecido sin fines 

de lucro para realizar arreglos en las calles.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Para estar dentro del marco de la ley, y cumplir nuestro deber como

ciudadanos.

cComo se liquida una empresa?

Cuando se tome la decision de disolverse o no sea posible mantener en

operacion. Mediante la venta de todos los activos y cancelacion de todos los pasivos.



Para estar dentro del marco de la ley, y cumplir nuestro deber como 

ciudadanos.

Cuando se tome la decisión de disolverse o no sea posible mantener en 

operación. Mediante la venta de todos los activos y cancelación de todos los pasivos.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Para mejorar la seguridad
vial y la calidad de las
calles de Las Catalinas

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Recursos monetarios.

Recursos humanos:
colaboradores, asesores

Recursos de produccion:
cemento, ingeniero civil,
permisos municipales,
varillas, herramientas y
equipo, etc.

Recursos de marketing.

Los muertos de la comunidad de Las Catalinas se encuentran
en mal estado

Es importante porque esto podria causar accidentes viales,
dafos a la propiedad y a la integridad fisica de la gente

Para la comunidad de Las Catalinas

¢Qué vamos a hacer?
(Actividades)

-Comunicado de la idea de
negocio.

-Eleccién de los
participantes.

-Permisos municipales.
-Recaudacion de fondos.

-Asesoramiento legal,
contable y de construccion.

-reparar los muertos de las
calles

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

Este proyecto no es una
meta que tenga planeada
para mi futuro

Pero si se da la oportunidad
cuando sepa gestionar un
equipo de trabajo y dinero

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Reparar algunos muertos
que

pueden afectar a los
automotores

por su mal estado, esto
ayudaria

a que la comunidad tenga
una mejor calidad de vida
ya que se preocuparia
menos por su seguridad
en las calles

. Quién lo hace?
(Responsables)

El fundador, los
colaboradores es
decir las personas que
decidan tomar esta idea


Los muertos de la comunidad de Las Catalinas se encuentran 
en mal estado

Es importante porque esto podría causar accidentes viales, 
daños a la propiedad y a la integridad física de la gente

Para la comunidad de Las Catalinas

Para mejorar la seguridad 
vial y la calidad de las 
calles de Las Catalinas

-Comunicado de la idea de negocio.

-Elección de los participantes.

-Permisos municipales.

-Recaudación de fondos.

-Asesoramiento legal, contable y de construcción.

-reparar los muertos de las calles

Reparar algunos muertos que 
pueden afectar a los automotores
por su mal estado, esto ayudaría
a que la comunidad tenga una mejor calidad de vida ya que se preocuparía menos por su seguridad en las calles

Recursos monetarios.

Recursos humanos: 
colaboradores, asesores

Recursos de producción:
cemento, ingeniero civil,
permisos municipales,
varillas, herramientas y 
equipo, etc.

Recursos de marketing.

Este proyecto no es una 
meta que tenga planeada 
para mi futuro 
Pero si se da la oportunidad
cuando sepa gestionar un 
equipo de trabajo y dinero

El fundador, los 
colaboradores es 
decir las personas que decidan tomar esta idea
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