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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

desarrollard una empresa. La idea de negocio es el

punto de partida esencial para crear una empresa

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Steven Garita
Describe la idea base sobre la cual se creará y desarrollará una empresa.  La idea de negocio es el punto de partida esencial para crear una empresa


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
La mision de mi emprendimiento, es vender productos
para las mascotas para que asi mis clientes tengan
una buena experiencia en mi negocio y asi vender la
mayor cantidad de productos posibles
Vision:
Mi vision es, ver mi emprendimiento crecer, en
todos los ambitos, tanto en estructura, como en
calidad de los productos

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente

Financierg Dperador arketing

Ventas S@rvicio al cllente | Empleadc


Steven Garita
La misión de mi emprendimiento, es vender productos para las mascotas para que asi mis clientes tengan una buena experiencia en mi negocio y así vender la mayor cantidad de productos posibles

Steven Garita
Mi visión es, ver mi emprendimiento crecer, en todos los ámbitos, tanto en estructura, como en calidad de los productos 

Steven Garita
Gerente

Steven Garita
Financiero

Steven Garita
Operador

Steven Garita
Marketing 

Steven Garita
Ventas

Steven Garita
Servicio al cliente

Steven Garita
Empleado


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Pagar los salarios necesarios y justos,
condiciones de trabajo seguras vy los
beneficios justos para los empleados

Sostenibilidad ambiental:
Reciclar lo mas que se pueda, desde

cajas, hasta productos que ya no sirvan,
poner tecnologia que ayude a reducir el
consumo de energia y desarrollar
productos que sean respetuosos con el
medio ambiente

Sostenibilidad economica:
Intentar constantemente

meter productos nuevos y de
mejor calidad

Administrar mejor el dinero

gue gana

Mejorar la apariencia de mi
negocio

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Steven Garita
Pagar los salarios necesarios y justos, condiciones de trabajo seguras y los beneficios justos para los empleados 

Steven Garita
Reciclar lo más que se pueda, desde cajas, hasta productos que ya no sirvan, poner tecnología que ayude a reducir el consumo de energía y desarrollar productos que sean respetuosos con el medio ambiente 

Steven Garita
Intentar constantemente meter productos nuevos y de mejor calidad 
Administrar mejor el dinero que gana
Mejorar la apariencia de mi negocio 


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Tener

atencion a _ rela_c:lon acer e
°S: cliente posible (sgrgmejor
buenos amable) marketing
canales'y intereses y ofertas
aliados de las posibles

Recursos Canales

Buscar los
mejores
canal pare
poder
distribuir
mis

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Poner algunos productos a bajpg La variedad de los
precios para asi llamar la productos que
atencion de los clientes vendere

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Steven Garita
Tener buenos proveedores, buenos canales y aliados 

Steven Garita
Buenas ofertas y atención al cliente

Steven Garita
Conocer los intereses de los clientes 

Steven Garita
Tener productos que se asocien con los intereses de las personas

Steven Garita
Buscar los mejores canal para poder distribuir mis productos 

Steven Garita
Tener la mejor relación posible (ser amable)

Steven Garita
Poder hacer el mejor marketing y ofertas posibles

Steven Garita
Poner algunos productos a bajos precios para así llamar la atención de los clientes 

Steven Garita
La variedad de los productos que venderé


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

Tener una marca
solida Y reconocid

Oportunidades de tra
otros productos de ot
paises

QA Oportunidades

Debilidades ”av

Las otras marca
gue me hacen
competicion

ympeticion
rema entre mi
presa Y otras

Amenazas j

la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


Steven Garita
Tener una marca sólida Y reconocida

Steven Garita
Las otras marcas que me hacen competición

Steven Garita
Oportunidades de traer otros productos de otros países

Steven Garita
Competición extrema entre mi empresa Y otras marcas
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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

.,

El logo de mi ‘

primer
emprendimiento

Slogan Haz que cada dia sea una
colaboracion feliz

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Steven Garita

Steven Garita
Haz que cada día sea  una colaboración feliz 

Steven Garita

Steven Garita

Steven Garita
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Actividad #7

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
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= monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos variables

"Iano de obra 25 mil
colones
Materia prima 15 mil
olones
Gastos de envio 10
mil colones

Q(Iarketing 30 mil
olones
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Steven Garita
Alquiler 200 mil colones
Salarios 100 mil colones
Seguros 70 mil colones
Publicidad 50 mil colones
Impuestos 80 mil colones

Steven Garita
Mano de obra 25 mil colones
Materia prima 15 mil colones 
Gastos de envío 10 mil colones
Marketing 30 mil colones

Steven Garita
70°/•


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades —> | 750 mil colones J

Punto de equilibrio

monetario > [ 50 mil colones ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Steven Garita
750 mil colones 

Steven Garita
450 mil colones


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
Terreno ‘
Maquinaria ‘
Equipos
Marcas comerciales ‘Deudas
Vehiculos Impuestos
Mobiliario Garantias
Oficinas ‘Préstamos

Bonos

‘Inventario

‘Cuentas a pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Steven Garita
Terreno 
Maquinaria
Equipos
Marcas comerciales 
Vehículos
Mobiliario 
Oficinas

Steven Garita
Deudas
Impuestos
Garantías
Préstamos
Bonos
Inventario
Cuentas a pagar
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

EXisten mucha cantidad de Sservicios y
productos

Servicios 100 000
Productos 150 000 100

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Steven Garita
Existen mucha cantidad de servicios y productos 

Servicios 100 000
Productos 150 000 100


= Actividad #11

— = Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
g empresa.

== Importancia de las obligaciones tributarias:

\
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El cumplimiento de las obligaciones
—= tributarias es un requisito legal en la
= mayoria de los paises. las leyes fiscales
establecen los impuestos que las
empresas deben pagar Y los plazos para
hacerlo. No cumplir con estas
obligaciones puede resultar en sanciones
legales multas E incluso acciones
judiciales
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cComo se liquida una empresa?
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1. toma la decision de Liquidarmediante
la aprobacion De la Junta directiva O los
accionistas

2. Designa liquidadores O representantes
legales para gestionar el proceso

3. Realiza uninventario detallado de
activos Y pasivos

4. Vende los activos para pagar deudas
entre otras obligaciones financieras
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Steven Garita
El cumplimiento de las obligaciones tributarias es un requisito legal en la mayoría de los países. las leyes fiscales establecen los impuestos que las empresas deben pagar Y los plazos para hacerlo. No cumplir con estas obligaciones puede resultar en sanciones legales multas E incluso acciones judiciales

Steven Garita
1. toma la decisión de Liquidarmediante la aprobación De la Junta directiva O los accionistas
2. Designa liquidadores O representantes legales para gestionar el proceso
3. Realiza un inventario detallado de activos Y pasivos
4. Vende los activos para pagar deudas entre otras obligaciones financieras
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Guia para planear Yo Emprendo

cCualeseltemaquenos — Ay da a mejorar la calidad de vida de

interesa?

(Problema y descripcién) NUEStras mascotas

;P 5 i rtant .
coor due e IMPOrtante para poder prolongar la vida de nuestras

(Justificacién) Mmascotas

¢Para quiéneslovamos  pPor |as personas que tienen
a hacer?

(Pablico meta) anismales en sus casas
¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Objetivo) (Actividades) (Metas y Resultados)
vender O queremos lograr
Para poder regalar algunos tener nuestro
ayudar a las productos que propio
bersonas ayuden a las emprendimiento Y
personas que lograr nuevas
se interesan metas con base a
ese negocio
. Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
(Recursos y materiales) hacer? (Responsables)
(Cronograma)
Necesitamos los Las personas
productos que Lo haremos en que estan
vamos a vender un yacaciones de 15 digdteresadas en el
lugar para empezar mismo plan
a vender Y

personas que Nos


Steven Garita
Ayuda a mejorar la calidad de vida de nuestras mascotas

Steven Garita
Para poder prolongar la vida de nuestras mascotas

Steven Garita
Por las personas que tienen anismales en sus casas

Steven Garita
Para poder ayudar a las personas

Steven Garita
vender O regalar algunos productos que ayuden a las personas que se interesan

Steven Garita
queremos lograr tener nuestro propio emprendimiento Y lograr nuevas metas con base a ese negocio

Steven Garita
Necesitamos los productos que vamos a vender un lugar para empezar a vender Y personas que nos ayuden

Steven Garita
Lo haremos en vacaciones de 15 días

Steven Garita
Las personas que están interesadas en el mismo plan
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