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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos variables

Mis costos fijos

@ 3.000 @ 1.000
9.500 4.000
@ 10.000 @ 3.000
7.000 1.200
@ 10.000 ® 500
10.000 4.000
@ 10.000 @ 900

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ Qt 15.000 J

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer S—N
emprendimiento

Slogan ~___»

Colores

principales de mi
marca N
empresarial

Gorras para cada ocasion

Azules

Oscuro

Verde

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.




Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(-5\ Fortalezas

Son vistas como todas
aquellas acciones que
una organizacioén realiza
de una forma efectiva
para satisfacer las
necesidades de los
clientes. por lo que
éstas se convierten en
una capacidad.

Una vez que los gerentes
lograron identificar las
fortalezas que mantienen a
ivel interno, se hace necesario
igualmente tomar en cuenta
los factores externos que
pueden afectar positiva o
negativamente a esas
fortalezas las aportunidades
de mercado pueden venir de
muchas fuentes.

EA Oportunidades

Debilidades ’a')

Estas son todas aquellas
inciativas internas que
no funcionan dentro de
la empresa como es
debido. La identificacion
de estas debilidades
ofrece a la empresa un
mejor punto de partida
para mejorar proyectos
deseados.

Son aspectos externos
no tan positivos que
dificultan la capacidad
de la empresa para
atender las
necesidades de sus
clientes.

Amenazas j

la presentaciéon “Qué me

- Recuerda: En
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



- Actividad #4&

— Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion con l Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes
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Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

A que se relacionaran De donde provendran

los gastos los ingresos
— Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #3

Defina cémo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Garantizando condiciones de trabajo justas y

seguras, promover la diversidad e inclusién, v

locales.

Sostenibilidad ambiental:

La adopcién de practicas que reduzcan el impacto
negativo en el ecosistema, como la minimizacién
de residuos, la gestion eficiente de recursos y la

reduccién de emisiones contaminantes.

Sostenibilidad econémica:

Reaprovechar las materias primas desechadas o
sobrantes, introduciéndolas de nuevo en el proceso
de produccion y evitando la extraccion de nuevos
materiales

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #2

Determine la misién y visién de su emprendimiento.

Mision:
Una empresa internacional, reconocida, exitosa.

Vision:
, .
mmm&dﬁﬁ_maﬂmjj—. . bl ' :

empresa

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerentes

Area Area de Administracion

comercial Marketing

Compras Relaciones
ontabilidad

publicas




[ ]
Guia para planear Yo Emprendo
La contaminacién ambiental:Todo tipo de
contaminacion que se le pueda producir al medio
Porque nos hacemos un dafio a nosotros y al planeta
La comunidad

Hacer Charlasy
conciencia en campafias de

| =
ds personas recoleccion de
sobre la

contaminacién basura.
ambiental

Las personas que
Medios de 10/6/2024 contaminan (tiran

Hasta donde se basura alos rio,

pueda. calles, alcantarillas,
ect.

comunicacion.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

I . I I . I s I I

empresa. Su propuesta de valor debe comunicar
los beneficios de los productos o servicios que
se quieren ofrecer.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y cdmo se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

El cumplimiento tributario garantiza que cada individuo y
empresa contribuyan de manera proporcional a su

dad -

.Como se liquida una empresa?

La liquidacidén de una empresa consiste en la extincién de tu
negocio o empresa. A través de esta operacion la compafiia
saldara todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrara
los creditos pendientes frente a sus deudores y, por Ultimo,
repartira el patrimonio que aun quede en la empresa entre los
SOCcios.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Aproximado de Costa Rica sacado de Internet:58(20 empresas) y
(28 personas con negocios propio)

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




u) ]

Vv

T

'V

i ey
REE

!

v

V’wu!!vv

IRARARAR

vV

)

BV FDRY PORD Ry npey npey rpep
R

11
WI

SN

I,

I‘Ii IVJIJ Iil

vV

iy m
1)

Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
@ Contenedores @® cEnergia(luz)
@ Carros de envio ® Agua
. Cuentas a cobrar . Seguros
. Marca registrada . Salario de empleados
. Patente . Mantenimiento
@® Mobiliario @ Manodeobra
@ Acciones @® Deudas
® Terrmos @® cCuotasapagar
@ Propiedades @ VMateriaprima
@ Mercancia O Insumos

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficing,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrioen __ Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario i de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

unidades — [ 38 ]

Punto de equilibrio

oo — | 570000 |

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



