




Una veterinaria enfocada en brindar servicios integrales y
personalizados para mascotas puede ser una excelente
idea de negocio. Esta clínica ofrecería atención médica

general, servicios de urgencias 24/7, cirugías,
vacunaciones, y tratamientos preventivos. Además,
incluiría servicios complementarios como grooming,

guardería, y adiestramiento, lo que la convertiría en un
centro integral para el cuidado animal. Para diferenciarse,

la veterinaria podría implementar tecnología avanzada,
como un sistema de historial médico digital accesible

para los dueños de mascotas a través de una app.
Asimismo, podría ofrecer consultas y asesorías en línea

para casos no urgentes, facilitando el acceso a la atención
veterinaria.



 Definir claramente el propósito y los objetivos de la organización,
de manera que refleje su compromiso con la salud y el bienestar de

los animales. 

La visión de una veterinaria debe reflejar sus aspiraciones   largo plazo y la dirección hacia donde desea dirigir sus 
esfuerzos en el futuro.
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Gestionar recursos de manera eficiente para asegurar la viabilidad a largo
plazo de las prácticas veterinarias. Esto incluye optimizar costos
operativos, adoptar tecnologías innovadoras, y ofrecer servicios

diversificados. La educación continua y el enfoque en la prevención de
enfermedades también son cruciales para reducir costos a largo plazo.

Además, es fundamental mantener una clientela fiel mediante una
atención al cliente de alta calidad y estrategias de marketing efectivas.

 Implica reducir el impacto ecológico mediante prácticas
responsables. Esto incluye el uso de productos eco-

amigables, gestión adecuada de residuos, y promoción de
alimentos sostenibles para animales. Además, se fomenta

la educación sobre conservación de la biodiversidad y el uso
racional de recursos naturales, contribuyendo a la

protección del medio ambiente y el bienestar animal.

Se centra en crear una práctica ética y equitativa que beneficie tanto a los
animales como a las comunidades humanas. Implica garantizar el
bienestar animal a través de tratamientos adecuados y accesibles,
promoviendo la salud pública mediante la prevención de zoonosis,
 y fomentando una relación respetuosa entre humanos y animales.

Además, aboga por condiciones laborales justas para los profesionales
veterinarios, incluyendo educación continua y apoyo emocional.



 Proveedores
de productos
veterinarios:
Suministran

medicamentos
, alimentos,
vacunas y

otros
suministros
necesarios

para el
tratamiento de

animales.

Tratamientos
médicos:

Administración de
medicamentos,

cirugías y
cuidados

especializados.

Instalaciones
adecuadas:

Consultorios
médicos equipados,

áreas de
hospitalización y

cuidados intensivos,
quirófanos

adecuados, y áreas
de espera cómodas

para los clientes.

Centra en ofrecer
servicios de salud

animal que no
solo sean
efectivos y

profesionales,
sino también

personalizados y
comprensivos.

Esto incluye
atención médica
de calidad, tanto
preventiva como

curativa,
utilizando
tecnología

avanzada cuando
sea posible.

Además, una
excelente

atención al
cliente, que

incluya
comunicación

clara y empatía
hacia los dueños
de mascotas, es

crucial.

Es fundamental para la
sostenibilidad

económica y el éxito
del negocio. Es

importante ofrecer un
servicio al cliente

excepcional,
mostrando empatía

hacia las
preocupaciones del

dueño de la mascota y
comunicándose de

manera clara y efectiva. 

Usar redes sociales como
Instagram, Facebook,
Twitter y Tik tok para
publicar contenido

llamativo, también sitios
web que sea profesional,

puede ser también la
televisión o radio
anunciandolo en

programas, participar en
eventos, buscar
influencers qué

promocionen la marca,
subir videos en YouTube

etc 

La estructura de costos en la clínica veterinaria son:
Costos de personal, costos de suministros médicos,

costos de equipo, costos de mantenimiento, costos de
alquiler o hipoteca y costos administrativos.
costos de formación y educación continua

Las veterinarias pueden obtener ingresos de diversas
fuentes, estos son algunos :

Consultas veterinarias, cirugías y procedimientos, venta de
productos , servicios especializados, vacunaciones y

desparasitaciones, estética y cuidado

 puede variar
considerablem

ente y
depende de

factores como
el tipo de
práctica

veterinaria
(por ejemplo,

clínica de
pequeños
animales,
grandes

animales,
exóticos),
ubicación

geográfica,
demografía

local y
servicios

especializados
ofrecidos. 



La veterinaria, como campo
profesional, cuenta con diversas

fortalezas que la hacen vital y
valiosa algunas son :

Contribución a la Salud Pública, el
bienestar animal, la seguridad

alimentaria, la investigación
científica, diversidad de

especialidades entre otras 

La profesión veterinaria,
aunque es fundamental para

la salud animal y humana,
enfrenta algunas debilidades y

desafíos algunas son:
Altos costos de educación,
desigualdad en ingresos,

estrés y agotamiento,
exposición a riesgos, acceso

desigual a la atención
veterinaria

La veterinaria ofrece diversas
oportunidades tanto en el
ámbito profesional como
empresarial algunas son :

Práctica clínica,
especializaciones,

 industria farmacéutica y de
alimentos, salud pública,

investigación y docencia entre
otras 

Las amenazas en el ámbito de la
veterinaria pueden variar según el

contexto y el entorno, algunas son :
Enfermedades Zoonóticas, resistencia

antimicrobiana, problemas de seguridad
y salud laboral, factores económicos,

cambios regulatorios y legislativos



Ven a la mejor Veterinaria
para tu canino

Ve

terinaria Quiros



 Alquiler de local:₡600,00

Maquinaria y equipo: ₡400,000

Marketing y publicidad: ₡300,000

Personal: ₡1,000,000

Servicios: ₡450,000

Licencias y permisos: ₡50,000

Mantenimiento y reparaciones: ₡80,000

Materia prima: ₡600,000

Comisiones de ventas: ₡70,000

15,000



3,388,810

₡1,690,000



Vehiculos

Efectivo y equivalentes
de efectivo

Mobiliarios y equipamientos 

Inventario

Inmuebles y mejoras

Equipo medico

Inversiones

Préstamos a corto
plazo

Cuentas por pagar

Gastos acumulados 

Tarjetas de credito empresariales

Impuestos diferidos

Provisiones para contingencias



Consultas y diagnósticos: Exámenes médicos generales y
diagnósticos específicos. Vacunaciones: Aplicación de

vacunas rutinarias y especiales. Cirugías: Procedimientos
quirúrgicos tanto menores como mayores.Dentista:

Cuidado dental, limpieza y extracción de dientes.
Hospitalización: Atención médica y monitoreo continuo

para animales internados. Laboratorio: Análisis de sangre,
orina y otros estudios de laboratorio. Emergencias:

Atención de urgencias fuera del horario regular.
Tratamientos y terapias: Incluyendo fisioterapia y

tratamientos para enfermedades crónicas. Nutrición y
dietas: Asesoramiento y ventas de alimentos

especializados. Venta de productos: Medicamentos,
suplementos, accesorios y alimentos para mascotas.
Grooming: Servicios de peluquería y cuidado estético.

Adiestramiento: Programas de entrenamiento y
modificación de conducta. Guardería y hospedaje: Cuidado
temporal de mascotas durante la ausencia de sus dueños.



Las obligaciones tributarias son esenciales para una veterinaria, ya que
garantizan el cumplimiento legal y evitan sanciones y multas costosas.
Cumplir con estas obligaciones mejora la credibilidad y reputación del
negocio, facilitando el acceso a financiamiento. Además nos permite

una planificación financiera eficiente y contribuye al desarrollo
económico local al financiar servicios públicos. Haci mismo, reduce el
riesgo de auditorías y litigios, asegurando una operación continua y
estable. Es decir el cumplimiento tributario es fundamental para la

sostenibilidad y crecimiento de la veterinaria.

Para liquidar una veterinaria, se debe seguir los siguientes pasos clave:
primero, evalúa todos los activos del negocio, incluyendo equipos

médicos, mobiliario y existencias. Despues determinar los pasivos, como
deudas pendientes, préstamos y obligaciones fiscales. Una vez calculado el
valor neto, decide si vendes los activos por separado o como un paquete.
Comunica la liquidación a empleados, clientes y proveedores, asegurando

la continuidad del cuidado de los animales. Cancela las licencias y
permisos comerciales pertinentes y liquida las cuentas bancarias. Por
último  presentar la declaración final de impuestos y realiza los pagos
correspondientes. Si es necesario, consulta con un asesor financiero o

legal para garantizar que todos los pasos se realicen conforme a la
normativa vigente.



Ofecer nuestra veterinaria para una mejor vida
para los animales 

Ofrecemos nuestra veterinaria para salvar a todos los
animales posibles y que tengan una mayor calidad de

vida 

Para todos los animales y que tengan una mayor vida y hacer
todo lo posible que tengamos que hace para que ellos esten
bien

Se necesita dinero y
esfuerzo para

poder conseguir
todos los

materiales que
necesitamos para

ser una buena
veterinaria, se

necesita de
medicamentos,

especialistas,
maquinas etc

Promocionar
bastante nuestra
veterinaria para

que vean que
somos los mejores

y hacemos todo
por los animales

de corazon

Organizar
campañas, hacer

bastante
publicidad,

publicarlo en las
redes sociales 

Lo haré yo, con
mi personal

equipado, gente
que sea

responsable,teng
amor por los

animales y sea
trabajadora 

Se va a hacer
cuando se tenga el
dinero necesitado y
cuando tengamos

los materiales
necesitados 

Salvar a todos los
animales posibles que

nos traigan y demostrar
que somos los mejores  




