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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Laideaprincipal es abrir una cafeteria restaurante que pueda tener un

funcionamiento adecuado, un balance entre tener postresy que también se

pueda ira cenar o almorzar, un ment convariedad




Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:
proporcionar alimentos de calidad, promover la sostenibilidad, ofrecer
opciones saludables o satisfacer las necesidades gastrondmicas de
nuestroclientes

Vision:
generar vinculoy experiencia agradable con los clientesy tener
unambiente tranquilo

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Director general
Area de Area de freade
finanzas ventas opeisas
Mesero Cocinero,
Contador Cajeroy Reposteray
varista




Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Nos encargamos de que nuestros clientespueden consumir nuestros
productosya que noson demasiado caros acomparacion de otros
negocios

Sostenibilidad ambiental:
Nosotros nos preocupamos por el medio ambiente ya que usamos
materiales reciclados parala sostenibilidad ambiental por ejemplo
papel, vasos y mesas

Sostenibilidad economica:

Nuestra sostenibilidad econémica a unasmucha porque atin estamos
empezando pero segun los nimerosse predice que aproximadamente
en dos meses tendremos una sostenibilidad econémica estable

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

alianzas
estratégicas
que establece
tu organizacion
para colaborar
entemas como
compartir
experiencias,
costesy
también
recursos

Actividades
clave

sonaquellas que
hacenposible
que exista la
propuestade valor
yque la solucion
alproblema
onecesidad del
segmento de
clientes sea
viable.

Recursos
clave

Son los recursos
queuna
compaiia debe
desplegar para
hacer que el
negocio funcione

Estrucutra de costos

composicion detallada de

Propuesta
de valor

tacticade
marketing
cuyo objetivo
es transmitir
alcliente una
idea clara,
concisay
transparent
e de como
determinado
negocio
puede
ser
relevante
para él

Relacién con f Segmento
el cliente de clientes

concepto de
marketing que se
utiliza para
expresar la
conexion entre la
empresay sus
consumidores

Clientes,
cliente
regulares,
clientes
clave,
clientes
irregulares

Canales

Visibilidad,
Educar, Venta,
Atenciony
Post-venta

Fuentes de ingresos

todos los gastos asociados
con la operacion del negocio

distintos medios por los
cuales laempresa obtiene
ingresos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(-s\ Fortalezas

ubicacion estratégica, un
mend innovador y
atractivo, unservicioal
cliente excepcional, un
ambiente acogedor y
agradable, asi como
alianzas con proveedores
dealimentos dealta
calidad.

la expansion a nuevos mercados a
través de plataformas de entrega
adomicilio, la posibilidad de
ofrecer servicios de catering o la
participacion en eventos
gastrondmicos locales para
promacionar el negocio.

Q,- Oportunidades

la presentacion

Debilidades ’33

lafalta de experienciaenla
gestionempresarial,
problemas de localizacidn,
unamala gestion de
inventario o una estrategia
de marketing ineficaz.

la competencia cercanacon otros
restaurantesqueofrecenuna
propuesta imilar. cambios en las
tendencias de consumo o eventos
inesperados que afectenla
disponibilidad de ingredientes o la
capacidad operativa del negocio.

Amenazas j

- Recuerda: En
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.

“Qué me



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

El logo de mi
primer N
emprendimiento

"iDonde cada sabor se convierte en un
recuerdo inolvidable!"

Slogan ~___»

Colores ' ' |
principales de mi

marca "

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.




Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
@ Pubicidad: 50,000 @  nsumos: 200,000
Sueldos: 150,000 Eventos: 50,000
@ ecticidad: 35,000 o
Gas: 15,000

. Alquiler: 150,000 ‘
o D

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ ([ 500,000 J




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en __ Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en (
unidades z ‘ 150 J

Punto de equilibrio

monetario — ‘@ 236,065 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Efectivo en la cajay
bancos,

Cuentas porpagar,

materia prima, Impuesto sobre larenta
productos en proceso,

productoslistosparala
venta,

materialesy suministros,
propiedad,

planta yequipo,

Depreciacion acumulada

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Hay una gran variedad de negocios similares que
combinan el servicio de una reposteria conun
restaurante. Algunos ejemplos incluyen cafés,

panaderias, bares de tapas, heladerias, cafeterias
gourmety bistrots. Estos negocios suelen ofrecer
una combinacion de opciones de mend tanto dulces
como saladas, asi como una variedad de bebidas. Se
puede decir que estos negocios ofrecen una
experiencia de comida y bebida completa que
combinalafrescuradela reposteriay el sabor de la
_gastronomia tradicional, dando una experiencia
completa asus clientes.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.




Actividad #1

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una

empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplir con las obligaciones tributarias es de suma importancia tanto
para lasempresas como para losindividuos. Ayuda a financiar los
programasy servicios plblicos, a promover el crecimiento econémico y
~ amantenerlaestabilidad del sistemafinanciero.

Encuanto ala liquidacién de una empresa, esimportante seguir un

proceso organizado y llevar a cabo todos los pasosnecesarios para
cerrar la empresa adecuadamente, incluyendo la finalizacion de

asuntoslegales, el pago de impuestosy deudas pendientes, y la
distribucién de activosy recursos. Esto ayudard a asegurar que la
empresa deje de existir legalmente de maneralicita y responsable.

¢Como se liquida una empresa?

La liquidacién de una empresa es el proceso legal y financiero mediante
elcual se cierra una empresa y se distribuyensus activosy recursos.
Esto involucra varios pasos, incluyendo la finalizacion de asuntos legales
“eimpuestos pendientes, ladistribucidnde bienesy activos, et pagode
‘deudas pendientesy la disolucion de laempresa. El proceso exacto
puede variar dependiendode la ley localy del tipo de empresa. Es
recomendable consultar conun abogado o contador financiero para
asegurar que el proceso de liquidacionse lleve acabo de manera legaly

responsable.




Guia para planear Yo Emprendo

Como abrir una cafeteria/ restaurante
porque esla base principal de lo que esminegocio
Paranuestrosclientes

parasaber comocrear un

negocio, empresa o
emprendimiento

3. Equpocomercia: Que inchuira mesas,
silias. menis, vapllay otros articulos
necesarios para servry preparar
aimentos y bebidas.

4 Suminstros: ingredientes, cocinas,
neveras, congeladores, etc.

1 Realizarun plan de negocio detaliado
que cubraas finanzas, b ubicacdn, la
mano de obrayotrosaspectos
importantes del negocio.

2 Obtener lakcencia comencialy los
permisosnecesanis paraque enegocio
trabae legaimente.
({&ncummméjuy
fmamcmh;m:edmierpnel
cal.

4 Equparelrestaurante conlos

SUmNIStros necesanos

equipo, \apfia, menis etc.

esteesun plande
negocio alargo plazo
principalmente
porque apenasy es
una visién de lo que
queremos lograr

queremos iniciar un
emprendimiento el cuales
unacafeteriafrestaurante la
cual contaracon unamplio
mentiy sobre todocon una
excelente atencion al cliente,
también contard con
diversos platillos paratodos
los gustos incluyendo
veganosy vegetarianos
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NOTAS

1. Defina suidea de negocios.
2.Investigue elmercado yalacompetencia.
3.Cree suplande negocios.
4.Determine su estructuralegaly obtenga los permisos necesarios.
5. Obtenga fondosy capital.
6. Obtengalos suministrosnecesarios.
1.Encontrar una ubicacion.
8.Contratar a empleados y desarrollar un equipo de trabajo.
9.Crear unplande marketingy publicidad.
10. Establezca sistemas de gestiény contabilidad.
11. Establezca procesosoperacionales.
12. Monitoree y evaltie su progreso.
13. Sea flexible y abierto a adaptarsey cambiar amedida que su
emprendimiento crezcay evolucione:

Ademas, esimportante seguir la guia de mentores, profesionalesy
otros empresarios exitosos en el area y mantenerse actualizado con las
tendencias y mejores practicas para asegurar que su emprendimiento

tenga éxito.
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