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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Es la razén por la cual se dio la empresa, en donde la propuesta de valor debe de comentar o
comunicar cuales son los beneficios de los productos o0 servicios que se quieren ofrecer en la
empresa,

Gracias a esto, forma una parte muy importante del plan de negocios, que es la base de todas
las estrategias de ventas, marketing y desarrollos de productos.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Es la razón por la cual se dio la empresa, en donde la propuesta de valor debe de comentar o comunicar cuales son los beneficios de los productos o servicios que se quieren ofrecer en la 
empresa,

Gracias a esto, forma una parte muy importante del plan de negocios, que es la base de todas
las estrategias de ventas, marketing y desarrollos de productos.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

La mision es el motivo del cual existe una empresa, es decir la razén de ser.

Su concepto es definir por qué se dio la empresa y de que sirve para la sociedad, pais o al
mundo las actividades que desarrolla.

Vision:

[ ]
La visién de una empresa son los logros o objetivos que se pretenden alcanzar en el futuro,
Se relaciona con el lugar al que quiere llegar la empresa.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerente general

Jefa de administracion Jefe de operaciones

y Trabajadores

finanzas

trabajadores Trabajadores Trabajadores



La misión es el motivo del cual existe una empresa, es decir la razón de ser. 

Su concepto es definir por qué se dio la empresa y de que sirve para la sociedad, país o al 
mundo las actividades que desarrolla.

La visión de una empresa son los logros o objetivos que se pretenden alcanzar en el futuro,
se relaciona con el lugar al que quiere llegar la empresa.

Gerente general

Jefa de administración
              
              y
   
         finanzas 


Jefe de operaciones

Trabajadores

trabajadores

Trabajadores

Trabajadores


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
Colaborar con acciones sociables

Gestionar eficientemente mis residuos

Promocionar la educaciéon y formacion ambiental

Sostenibilidad ambiental:
Ahorrar papel

Medir y reducir mi huella ambiental
Utilizar medios de transporte sostenibles

Integrar mi ecodisefio

Sostenibilidad economica:
Seleccionar mis proveedores

Controlar y disminuir mi consumo energético

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Colaborar con acciones sociables

Ahorrar papel

Utilizar medios de transporte sostenibles

Integrar mi ecodiseño

Medir y reducir mi huella ambiental

Seleccionar mis proveedores 

Controlar y disminuir mi consumo energético

Gestionar eficientemente mis residuos

Promocionar la educación y formación ambiental


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

-Proveedores -Capital propio -Descuentos por -Obtener
-Distribuidores -Estrategia de productos compensacion por
-Aliados estratégicos publicidad -Ofertas 2x1 su dinero
-Instituciones -Estrategias de -Cupones por -Darle un buen
financieras plaza descuentos servicio

-Mezcla de -Una gran
Desempefian un marketing experiencia
papel fundamental
para el éxito de mi
negocio.

-Utilizar medidas de
marketing como.
-Estrategia de precio
-Estrategia de
publicidad

Recursos Canales
clave

-Estrategias de
publicidad como.
-Boletines
tradicionales
-Anuncios en diarios
-Revistas

-Internet

-Capital propio
-Diagrama de flujo
-Equilibrio
monetario, etc.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

-Ofrecer a la industria en su totalidad el precio més bajo y -Capital propio
asi captar gran participacion de mercado. -Prestamos

— = . . 2 u“

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
— >

—_ >


-Proveedores 
-Distribuidores 
-Aliados estratégicos
-Instituciones 
financieras

Desempeñan un 
papel fundamental
para el éxito de mi
negocio.

-Capital propio
-Estrategia de 
publicidad
-Estrategias de
 plaza
-Mezcla de
 marketing

-Descuentos por 
productos
-Ofertas 2x1
-Cupones por 
descuentos

-Obtener
 compensación por
su dinero
-Darle un buen 
servicio
-Una gran 
experiencia

-Utilizar medidas de 
marketing como.
-Estrategia de precio
-Estrategia de 
publicidad
-

-Capital propio
-Diagrama de flujo
-Equilibrio 
monetario, etc.

-Estrategias de 
publicidad como.
-Boletines
 tradicionales
-Anuncios en diarios
-Revistas
-Internet

-Ofrecer a la industria en su totalidad el precio más bajo y 
así captar gran participación de mercado.

-Capital propio
-Prestamos 


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

-Atributos y recursos internos que respalda
un resultado exitoso.

-Factores externos que la entidad puede
capitalizar o usar en su beneficio.

Oportunidades

Debilidades /av

Aspecto en cual la empresa podra invertir
conocimientos y recursos con el fin de
eliminarlas, lo anterior para no verse
amenazados.

Aspectos externos no tan positivos que
dificultan la capacidad de la empresa
para atender las necesidades de sus
clientes.

Amenazas j

la presentacion “Qué me

B rerenc
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


-Atributos y recursos internos que respaldan
un resultado exitoso.

-Factores externos que la entidad puede 
capitalizar o usar en su beneficio.

Aspecto en cual la empresa podrá invertir
conocimientos y recursos con el fin de 
eliminarlas, lo anterior para no verse 
amenazados.

Aspectos externos no tan positivos que
 dificultan la capacidad de la empresa 
para atender las necesidades de sus
 clientes.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

DELIBURGUER: Deliciosas hamburguesas

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi ®
marca ~ N

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


DELIBURGUER: Deliciosas hamburguesas


== Actividad #7

|

)

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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Electricidad: 10.000 ‘ Pan: 1.200

agua: 10.000 Lechuga: 500

magquinaria:30.000 ’ Tomate: 200
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Queso: 150
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Electricidad: 10.000

agua: 10.000

maquinaria:30.000

herramientas: 10.000

Pan: 1.200

Lechuga: 500 

Tomate: 200 

Carne: 1.000

Salsas:700

Queso: 150

3.500


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
> 100 hamburguesas

unidades

Punto de equilibrio

monetario “> [@ 3.500x100 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


100 hamburguesas

3.500x100


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
freidora ‘ proveedor de pan
mesas . proveedor de tortas
televisor ‘ alquiler del local
sillas ‘ pago de internet
patentes ‘ pago de cable
caja registradora ‘ pago de agua

‘ pago de luz

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


freidora

mesas 

proveedor de pan

proveedor de tortas

alquiler del local

pago de internet

pago de cable

pago de agua

pago de luz

televisor

patentes

caja registradora

sillas
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
McDonald’s

BK
Las sodas

KFC

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



McDonald´s

BK

Las sodas 

KFC
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Podemos ayudar con el fortalecimiento de la economia
de nuestro pais, la prevencion de sanciones o multas
por parte de las autoridades fiscales.

cComo se liquida una empresa?

La liquidacion-consiste-enla-extincion-de-unnegocioy-a

traves de esta operacion la empresa saldara todas las deudas
pendientes frente a terceros. cobrara los créditos pendientes

y repartira el patrimonio que aun quede en la empresa entre los
SOCIOS.


Podemos ayudar con el fortalecimiento de la economía 
de nuestro país, la prevención de sanciones  o multas 
por parte de las autoridades fiscales.

La liquidación consiste en la extinción de un negocio y a 
través de esta operación la empresa saldará todas las deudas
pendientes frente a terceros. cobrará los créditos pendientes 
y repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los 
socios.


Guia para planear Yo Emprendo

El objetivo es saber como
emprender con un negocio
propio y saber manejar el
area contable.

Crecer como empresa y
tener un negocio propio.

Capital propio
Un lugar donde poder brindar
el servicio

El tema es saber gestionar el area contable, registrar
todas las operaciones econdmicas que se lleven a cabo

en la empresa.

Es importante ya que mantiene un registro financiero de la empreseé
y es importante para nosotros aprender esto para saber manejarlo
y como generar dinero.

Para beneficio propio y para ofrecer trabajo a personas

conforme la empresa crezca.

Vender hamburguesas
y asi poder tener una fuente
de ingresos.

Brindar un buen servicio a los
clientes

con ayuda del capital

propio, comprar los materiales
y con ayuda de una fuente de
ingresos comprar lo
necesario para abrir un local.

crecer como empresa, darnos
a conocer por nuestro buen
servicio.



El tema es saber gestionar el área contable, registrar 
todas las operaciones económicas que se lleven a cabo 
en la empresa.


Es importante ya que mantiene un registro financiero de la empresa
y es importante para nosotros aprender esto para saber manejarlo 
y como generar dinero.

Para beneficio propio y para ofrecer trabajo a personas
conforme la empresa crezca.

El objetivo es saber como 
emprender con un negocio
propio y saber manejar el 
área contable.

Crecer como empresa y 
tener un negocio propio.

Vender hamburguesas 
y así poder tener una fuente 
de ingresos. 

Brindar un buen servicio a los
 clientes

crecer como empresa, darnos
a conocer por nuestro buen 
servicio.

Capital propio
Un lugar donde poder brindar 
el servicio 


con ayuda del capital
propio, comprar los materiales
y con ayuda de una fuente de 
ingresos comprar lo 
necesario para abrir un local.

yo
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Querer emprender para ayudar a mi comunidad.




