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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electronico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

1.En la barra de herramientas debes
seleccionar la caja de texto.

2.La opcidn que mejor te servira para
completar cada actividad es “Escribir
texto”.

3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das

e YEIN N8

click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Vv

Defina la idea de negocio.

VV VV VvV VV

La idea de neqgocio se basa en jabones a base de plantas y

frutas totalmente amigables con el ambiente vy cuidadosos con la

Vv

piel, tomado en cuenta también gue son antibacteriales, con

hidratacion.

VV VV VV

Esta idea se basa en darle ayuda al medio ambiente pero

Vv

también sin dejar de lado el hecho de que es un producto para la

piel por lo tanto tiene que ser amigable.

LAY

Para nuestro producto gueremos anadir el hecho de que no esta

testeado en animales, por lo tanto, es aun mas saludable vy

sequro,
La idea se basa en una mejor manera de utilizar estos jabones,

VV VV VvV VvV VV

que sean duraderos, de buena calidad y sobre todo que

Vv

nuestros clientes tengan una buena experiencia eligiendo el que

vy

mas les guste.

‘.- ‘\
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.

VV VV vV

Vv



Actividad #2

Determine la mision y vision de su emprendimiento.

Mision:

Nuestra misidn es crear jabones naturales y ecoldgicos hechos con

ingredientes de frutas y plantas, promoviendo un cuidado personal sostenible

y respetuoso con el medio ambiente.

\/iciiin:
Vision.

Nuestra vision es ser lideres en la industria de productos de cuidado personal
ecoldgicos, reconocidos por huestra innovacion en jabones naturales
elaborados con ingredientes de origen vegetal. Incitando a nuestros clientes a
cuidarse y cuidar el medio ambiente.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

@)
m
o

GERENTE GERENTE GERENTE
DE DE DE_

VENTAS FINANZAS MARKETIN
(@

Importaciones Contabilidad Produccion
Compras Planificacion Publicidad
nacionales
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— Actividad #3

—

=

— = . . . e .
— Defina cdmo su emprendimiento va a cumplir con
= los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
== (social, ambiental y econémico).

g

———

—

| ————

= -

— Nuestro emprendimiento cumple con la sostenibilidad social ya gue
—_— =2

— abarca varios aspectos como, por ejemplo: el impacto comunitario
—_—— -

— positivo ya que nuestro emprendimiento Sse compromete a apoyar
—_ =

— iniciativas en el desarrollo comunitario, dando practicas

— -

——— sostenibles.

—

:b . L] - -

- Sostenibilidad ambiental:

e — -

;_: Este emprendimiento cumple con esta sostenibilidad ya que
-— >

— seleccionamos ingredientes naturales y sostenibles lo cual nos
—_— -

— lleva a la reduccion de la huella ecolégica, usamos envases eco-
—_ =

— amigables y nos encargamos de tener un compromiso con el
—_— =

— cuidado del ambiente.

— -—

—_ -

—_— =

— =

— -— ]

i Esta se basa en varios aspectos bastantes fundamentales, por
— =

= ejemplo, la eficiencia en los costos, la innovacion y desarrollo esto
| ————

— debido a que se invierte en la investigacion y desarrollo de nuevos
—_— =

e productos y procesos sostenibles, buscando mejorar siempre
— -

nuestra oferta.

——— -—

— -

——

_— -

— = Recuerda hacer uso

— de los objetivos de

—_ - desarrollo sostenible

| —————

— -

— -



Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades || Propuesta Relacion con | Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes
Para comenzar N Nuest
— E.mQ.reS.aS a elaborar se w Nuestra Este QrOdUCtO
> distribuidoras deben de tener empresa va empresa va dirigido
— de diferentes en cuenta crear jabones, plane_a va dingido
— > articulos varias pero no son solo relacionarse mayormente a
e afiadiendo de actividades jabones cercanamente
— cuidado como estudiar a || hormales, son con el cliente, grupos de
— personal los clientes y jabones enbasea personas que
> como, por conocer bien amlqablgs tanto personahzam les importe de
— > ejemplo: los productos productos con la piel como on vy gusto del
- = Masxmenos que con el medio cliente. gran manera
———- | Farmacias utilizaremos. ambiente, esto i
Tiendas de permitiéndonos el medio
——— | cuidado Recursos que los |abon|es Canales ambiente y el
personal, con clave fengan una alta .
——, ootas exclusividad g\lequnos canales cuidado de su
-— empresas Nuestros para nuestros. comunicacién piel, de forma
— > odriamos recursos clave clientes, ya que seran: A través ue avuden a
podriamos_ J : ; que ay
-—w hacer un seran las ellos podran. de redes _
— = convenio para plantas, frutas, elegir el que sociales como su piel
—> distribuir verduras y mas les guste :
- Instagram y mientras
> nuestro sobre todo dependiendo de Facebook_esto -
—_— producto en el productos sus ara tener’ un ayudan al
_ _ gue ambas biodegradable necesidades. p—contacto nas ambiente de
— partes ganen. s e higiénicos. cercano con —ran s
— nuestros gran manera .
= | e—— E— | Clientes
=—
el Estrucutra de costos Fuentes de ingresos
>
— = Nuestra idea es gue las comprar principales Nuestras fuentes de ingresos seran el
—s =_-, de materiales para nuestro negocio van a ser efectivo, el pago con tarjeta, el simpe movil,
— jz con un ahorro propio, por ese lado tomaremos ademas contaremos con la transferencia
— en cuenta unos 11 millones podrian ser bancaria.
) - necesarios para empezar con las acciones de
—— =
- la empresa, esto para cubrir diferentes gastos.
- - n e 7z “
—— Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— = . el @

" necesaria para completar esta actividad.
— -
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Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ’33

(5\ Fortalezas

Estas se ven representadas en

la implementacion de plantas y

frutas, lo cual llamar la

atencion de potenciales

compradores con bastante

interés en ello, ademas el

cuidado del ambiente y de su

piel el cual ayudara a nuestros

clientes en su cuidado de la

piel y su higiene en su vida

Tenemos bastantes

oportunidades gracias a

personas gue les importante el

medio ambiente o su cuidado

personal de manera natural sin

dafar a su alrededor,

ayudandoles en su diario vivir.

Oportunidades

Recuerda:

S diferencia”

Se llegarian a ver reflejadas ya

que debemos contar con

productos saludables, gue sean

buenos y no muy costosos para

poder crear nuestros jabones, la

creacion de este producto

puede ser algo costosa por los

moldes vy el uso de diferentes

frutas o plantas.

Algunas amenazas pueden ser

los productos creados para el

cuidado personal a base de

diferentes productos naturales,

también el mercado en si de

cuidado personal sobre todo el

que se basa en la limpieza

tanto facil como corporal.

Amenazas j

En la presentacion “Qué me
puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.
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Actividad #6

1

Elabore un logo, slogan y disehe su marca empresarial.
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El logo de mi
primer
emprendimiento

Vv
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| OVE FOR THE NATURAL ee—
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Slogan Poue for the natwwal

Colores
principales de mi
marca
empresarial

1
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Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.

] UII

Vv



Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables

Renta del local: ¢200.000 ‘ Materias primas: ¢2.000
Servicios publicos: ¢50.000 Embalaje y Etiquetado: ¢500
Licencias y permisos: ¢10.000 ‘ Distribucién: ¢100.000
Seguros: ¢5.000 Obra directa: ¢1.000.000
Salarios: ¢300.000 . Materias Primas: ¢2.000.000
Marketing: ¢30.000 T de embalaje y etiquetado:
¢500.000
Total Costos Fijos: ¢595.000 ‘ Total de costos variables:
@3.600.000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

¢

Recuerde que los costos
variables son unitarios.




Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— [500 ﬂ

Punto de equilibrio
_ﬁ 4.215.000
monetario (@ J

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mMismos.

Activos Pasivos

Equipos de produccion Cuentas por pagar

Salarios y beneficios por pagar
al personal

Instalaciones de produccion

Almacenamiento Impuestos por pagar

Mobiliario de oficina Capital social

Inventario de materias primas Reservas y utilidades retenidas

Inventario de productos terminados Intereses acumulados

Cuentas por cobrar Arrendamientos financieros

Marcas registradas Prestamos bancarios

Relaciones con proveedores Obligaciones por pensiones

Tecnologia de produccidn Utilidades retenidas

especifica

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculos y patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Algunos productos o servicios que existen en el mercado iguales o parecidos a mi

emprendimiento pueden ser Jabones naturales artesanales locales como: Pura Vida

Soap: Marca local que ofrece jabones artesanales con ingredientes naturales y

locales, jabones Nuestros: que de igual manera son artesanales los cuales utilizan

ingredientes naturales como plantas y frutas.

También estan las marcas internacionales disponibles en Costa Rica como Dr.

Bronner's: Esta marca es estadounidense y es mayormente conocida por sus jabones

liguidos v en barra naturales, disponibles en tiendas fisicas v en linea, también esta

Lush: Aungue no tiene tiendas fisicas en Costa Rica, algunos de sus productos estan

disponibles a través de distribuidores locales o en linea por ultimo estan las tiendas

locales vy boutiqgues de cosmética natural como por ejemplo, Tiendas Naturistas: Como

Persepolis, Farmacia La Bomba, entre otras, que suelen ofrecer una variedad de

productos naturales, incluyendo jabones a base de plantas vy frutas.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es muy importante cumplir con estas obligaciones por varias razones clave por ejemplo la

legalidad y el cumplimiento, ya que es un requisito legal cumplir con estas, por otro lado

esto tiene que ver con la contribucidn del desarrollo social y econdmico esto ya que los

impuestos son una fuente principal de ingresos del gobierno, los cuales se utilizan para areas

como la salud, educacidn, infraestructura v seguridad social, también es importante ya que

se da la promocién de confianza y transparencia, esto puede generar confianza a los clientes

o proveedores de la empresa. Evitar problemas legales es bastante importante por lo tanto

las obligaciones tributarias son esenciales ya que al no cumplir con estas puede resultar en

problemas y mala reputacion para la empresa por lo tanto esto puede afectar

negativamente las relaciones comerciales y la imagen publica de la organizacién.

cComo se liquida una empresa?

Para liquidar una empresa es un proceso complejo que implica cerrar todas las operaciones

comerciales de una manera ordenada y cumpliendo siempre todas las obligaciones financieras

y legales, algunos puntos que se deben de tomar en cuenta para llevar a cabo este proceso son:

La decisién y planificacion: el liguidar una empresa generalmente se toma en junta de

accionistas o de socios, dependiendo de la estructura legal de la empresa. Se debe elaborar un

plan detallado que incluya el cronograma de liquidacion, las responsabilidades de cada parte

involucrada y los pasos a seguir. Por otro lado, tomaremos en cuenta el hombramiento de

liquidadores estas personas tienen la responsabilidad de garantizar que se cumplan todas las

obligaciones legales y financieras durante el proceso.

Pago de Deudas y Obligaciones esto incluye el pago de impuestos, salarios, proveedores vy otros

compromisos financieros. La venta de Activos y la Cancelacién de Contratos y Licencias. Es

importante destacar _que el proceso de liquidacién puede variar significativamente

dependiendo de la legislacién local y las circunstancias especificas de la empresa.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos

interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

Nuestro objetivo es crear
diferentes actividades para
poder realizar nuestro
producto mientras nos
acercamos a los clientes y
proveedores para saber que
les gusta o que es mejor
para el sistemayla
distribucién.

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Es necesario tener
materiales como plantas y
frutas que brinden vitaminas
y minerales para la piel,
también la mano de obra la
cual es bastante importante
ala hora de llevar a cabo
nuestro producto. Por otro
lado, es necesario el uso de
medidas de seguridad
higiénicas.

Es aquel que incluye la higiene mientras somos amables con el
medio ambiente y llevamos a cabo productos que son amables.

Es importante ya que utilizamos este producto diariamente para
uso personal lo cual significa que influye en el ambiente por lo
tanto es importante que sea amigable con el ambiente.

Este producto va dirigido a todo publico, pero sobre todo a
personas que les gusta los productos que se basan en lo natural y
sobre todo en la preocupacién con el ambiente.

:Qué vamos a hacer?
(Actividades)

¢ Qué queremos lograr?

(Metas y Resultados)

Seria indicado hacer
actividades como dar
muestras a nuestros clientes
para saber mas sobre sus
gustos y llevar a diferentes
personas, actividades como
llevar nuestros productos a
reuniones de
emprendimientos para ver el
campo al que no enfrentamos.

Nuestra meta es lograr que
las personas cuiden su
higiene de una manera
saludable y bastante
amigable con el ambiente a
pesar de todo, de manera
accesible y tomando en
cuenta sus gustos y
personalizacién, en cualquier
caso.

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

.Quién lo hace?
(Responsables)

Las primeras semanas
planearemos la creacién y las
pruebas de nuestro producto a
los mese seria indicado lanzar
nuestro primer producto a
tiendas en forma de muestra,
al afio la idea es vender la
mayor cantidad de productos
asi acercandonos mas a
nuestros clientes.

Los responsables serian los
trabajadores y los
distribuidores y sobre todo
los jefes de marketing y de
creacion de productos, ya
gue estos estardn
encargados de los productos
y de hacerlos.
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NOTAS

Ingredientes Naturales vy Beneficios: Los jabones estardn elaborados principalmente con

ingredientes naturales como aceites vegetales (coco, almendra, etc.), mantecas (karité,

cacao), y extractos de plantas y frutas (como aloe, caléndula, manzanilla, pepino, entre otros).

Cada ingrediente se seleccionard por sus propiedades beneficiosas para la piel, como

hidratacion y suavidad.

Enfogue en Sostenibilidad: El emprendimiento se comprometera con practicas sostenibles,

utilizando ingredientes organicos y locales siempre que sea posible. Se minimizara el uso de

plasticos en el empaque, optando por materiales reciclables o biodegradables.

Investigacion y Desarrollo Constante: El equipo dedicara tiempo a la investigacidon vy desarrollo

de nuevas formulas y productos innovadores. Esto incluird pruebas de ingredientes nuevos, asi

como la mejora continua de las formulaciones existentes en respuesta a las

retroalimentaciones de los clientes y avances en la ciencia de los cosméticos naturales.

Cumplimiento Normativo y Transparencia: Se cumplirdn todas las regulaciones locales e

internacionales relacionadas con la fabricacién y comercializacion de cosméticos. Ademas, se

mantendrd una comunicacidn transparente con los clientes sobre los ingredientes utilizados y

los procesos de produccidn para construir confianza v lealtad hacia la marca.

Marketing y Posicionamiento: Se utilizaran estrategias de marketing digital y presencia en

redes sociales para educar al publico sobre los beneficios de los jabones naturales y

diferenciar la marca de la competencia.
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