
  

  



  

  



  

  
Mi idea de  negocios   es para los estudiantes, ya que en mi  institución   al momento del  
almuerzo se hacen   
muchas filas y algunos de los estudiantes se llegan a quedar sin almorzar  porque    no les da  
tiempo   de calentar   
o se les cae la comida al momento de sacarla del microondas.   
por lo que se me  ocurrió   Hacer una tasa para la comida con una placa de carga solar , para dejar   
los  almuerzos   
al sol y que se puedan calentar sin  ningún   problema, tampoco hay necesidad de que el sol  
sea super  demasiado , solo   
tiene que ser de  día   para que este caliente.   



  

El  propósito   es poder garantizar que los estudiantes se alimenten, ya que necesitan  energía   para   
  
el rest o  del  día   colegial.   
  
  
  
  
  
  
Me  gustaría   que  un futuro se pueda   dirigir al resto de mundo, y que conozcan mi marca de una manera   
  
y que  más   marcas se junten a  mí , para poder mejorar cada pequeño detalle.   

Administración 
  

G erente  
general   

G erente  de  
mercado   

G erente  de  
recursos  
humanos    

G erente  de  
finanzas     

G erente  de  
producc i ón     



  

  E vitar  que las personas  estudiantados   pasen hambre, por largos  
periodos de tiempo a la   semanas durante el tiempo electoral. .   

  S e  pre tende realizar con productos reciclados, para evitar dañar el  
medio  ambiente.   

  L os   productos  tendrán   precios razona bles para que l as personas con  
salario  mínimo   puedan comprar mas de una tasa, sin arriesgar  su  
estabilidad  económica .   
        

    



  

  E mpresa   

distribuidora de   

placas solares .   

M aquinaria  
para   

poder realizar  
los   

recipientes .   

  U n   

empaquetado   

adecuado para   

el  público   al  
que va  dirigido .   

P ublicidad en  
redes   

sociales .  
Descuento   

para las  
personas   

que compren  
por   

primera vez.   

C ontara con  sito  
web de la   
empresa.   

  G rupos que  
se   

encarguen   de   

la  producción .   

  personas con   

experiencia en  
el   

ámbito   laboral.   

  P agos publicitarios y alquiler de   los locales y  
fábrica as.   

  V entas y vendedores externos (ventas al por  
mayor)   



  

      

  

  

   

    

  

.   

  N o se conoce el  recibimiento   

que  tendrá ,   

y tampoco se sabe de  qué   

manera  serán   puestos las  

placas solares .   

  L os clientes  querrán   comprar  

más   de una   tasa y  así   no  

correremos   peligro de   perder a  

los clientes.   

  H ay   un producto similar de   tasa  
que se conectan a la corriente   
y pueden llegar a desarrollar   
un proyecto similar   al nuestro.   

Tiene recursos financieros 

estables, se tiene una reputación 

en el mercado, tiene desarrollo 

técnico especializado.  

Se tiene poca experiencia en 

marketing digital. 

Las tendencias han favorecido a 

nuestro producto, gracias a que las 

personas recapacitan con el medio 

ambiente, y nuestras tasas 

garantizan cuidar de el al 100%  

Nos puede amenazar la 

competencia que se puede generar 

o los cambios en las preferencias 

del comprados.   



  

    

  C omer  caliente es mas rico con  SU N AND    

HAPPINESS.   

            



  

  Renta de  locales .   
  

Renta de fabric as .   
  

Personal.   
  

S alarios.   

  Materiales .   
  

Producción .   
  

Tr ansporte.     

    

75. 000   



  

  

1,2   

  90,000   



  

  O ficinas .   
  

C amiones .   
  

Pa tentes .   
  

F abricas .   

  S alarios .   
  

I nventarios.   
  

M ateriales.   
  

R epartidore s.   
  

D eudas.   



  

S i hay un producto similar, sin  embargo   no tiene buenas reseñas de los    

y sus   precios son altos, y  

además las tasas 

  

son de un solo un tipo de tamaño. 

   Clientes que han probado el producto, 



  

E vitamos multas por parte de las actividades y ayudamos al    

fortalecimiento   de  l a economía 

 

 de nuestro país 

. 

    

  S e pagan las deudas pendientes y al final se reparten los  
patrimonios que   quedan en la empresa,  entre   los socios si   es que       

queda n patrimonios a repartir .   



  

  Que los estudiantes no  aguanten   hambre,  y a que  
se pueden provocar problemas de salud .   
  
  

Es importante para evitar problemas  
gastrointestinales en los niños .   
  
  

L o  hare mos para estudiantes, trabajadore, e ct.   

  Para poder garantizar 

que todos los 

estudiantes puedan 

disfrutar de sus 

almuerzos calientes y 

saludables. 

    
  

  H acer promociones en  
colegios   y subir contenido  
a redes sociales .   

  Q ueremos  lograr   que   la  
gran parte de estudiantes   

del  país ,   
puedan tener una tasa. 

  

Y de resultados 
  

esperamos 
  
poder llegar a  

más  países 
.   

S e  necesitan   materiales  

reciclad o s , maquinaria   

y placas solares.   

  los  tiempos   que los  
estudiantes  estén   libres  
de  exámenes ,   pr oyectos ,  
etc. Se  harán   actividades  
para que puedan conocer  
el producto .   

  Mi persona Ericka Castro  
O rti z  y futuros socios.   El cronograma seria:                     

10 al 21 de febrero 2025          

7 al 11 de abril 2025                

15 al 19 de julio 2025             

se pretende realizar en las 

fechas mencionadas, ya 

que los estudiantes y 

profesores tienen tiempo 

para actividades   



 

  


