




La idea de mi negocio es una aplicación diseñada
para el aprendizaje de la Lesco, a su vez, traductor
de dicha lengua, con la finalidad de promover la
inclusión de personas con discapacidad auditiva,
como también brindar el curso de señas, ya que de
tal manera se puede aprender y emplear en el caso
de ser necesario en la cotidianidad.



Facilitar el aprendizaje y la comunicación inclusiva a través
de una plataforma intuitiva y accesible que enseñe y
traduzca la Lengua de Señas Costarricense

Convertirnos en la principal herramienta de referencia y
aprendizaje de LESCO, reconocida por su calidad,
innovación y contribución significativa a la inclusión social y
educativa de personas sordas en Costa Rica y más allá.

CEO

Marketing Ventas Finanzas

Personal de
producción

Personal de
ventas

Personal de
finanzas



Puede contribuir significativamente a la sostenibilidad social
de varias maneras:
Acceso a la educación y conocimiento
Inclusión social
Empoderamiento y autonomía
Promoción cultural y lingüística

Reducción de la huella de carbono: Al proporcionar una
plataforma digital para el aprendizaje y la comunicación, se
reduce la necesidad de materiales físicos y papel, lo que
contribuye a la reducción de la deforestación y la huella de
carbono asociada con la producción y transporte de estos
materiales.

Publicidad
Diversificación de Servicios
Colaboraciones y Patrocinios
Venta de Cursos y Contenidos Especiales



-ANSSL
-Yo puedo, ¿y
vos?
-UNED
-Hands On

Convocar a un
grupo de
personas para
que prueben la
aplicación

Con
contenido
educativo
interactivo y
herramientas
de traducción
avanzadas,
promovemos
la igualdad de
acceso al
conocimiento
y la
comunicación
en la
comunidad
sorda.

En nuestro
emprendimiento de
aprendizaje y
traducción del LESCO,
nos centramos en
entender las
necesidades de la
comunidad sorda,
ofrecer soporte
eficiente y personalizar
la experiencia para
maximizar la
satisfacción y el
aprendizaje.

Incluye
personas
sordas,
intérpretes de
LESCO,
familiares y
amigos de
personas
sordas,
educadores y
profesionales
de la salud
que
interactúan
con la
comunidad
sorda, así
como
interesados
en la cultura y
la lengua de
señas.

Desarrollo de software, infraestructura
tecnológica, contenido y licencias,
marketing y ventas, personal, gastos
administrativos y legales.

Ventas directas de la aplicación,
suscripciones, publicidad dentro de la
aplicación, ventas de contenido adicional y
licencias de tecnología.

-Recursos -
Humanos
-Tecnología
-Contenido
-Financiamiento
-Infraestructura
física
-Relaciones y
alianzas

-Canales Digitales
-Canales
Presenciales
-Colaboraciones y
Alianzas
-Medios de
Comunicación
-Publicidad y
Marketing Digital
-Plataformas de
Educación y
Tecnología



Equipo Especializado
-Desarrolladores y diseñadores capacitados.
-Expertos en LESCO para contenido preciso.
-Educadores para estructurar el contenido educativo.
Contenido de Alta Calidad
-Material educativo interactivo.
-Diccionario visual completo.
-Juegos y actividades educativas atractivas.
Innovación Tecnológica
-Uso de tecnologías avanzadas como reconocimiento de
gestos y voz.
-Compromiso con la mejora continua y nuevas características.
Modelo de Negocios Diversificado
-Modelo freemium con opciones de suscripción premium.
-Ingresos por publicidad.
-Venta de cursos especializados.
Red de Colaboraciones y Alianzas
-Colaboraciones con instituciones educativas y organizaciones
de la comunidad sorda.
-Atracción de patrocinios y subvenciones.
Marketing y Promoción Efectiva
-Estrategias de marketing digital bien ejecutadas.
-Participación en eventos y talleres.

Mercado global: Potencial para
expandirse a otros países con
necesidades similares de acceso a la
LESCO.
Colaboraciones estratégicas: Alianzas
con organizaciones de sordos,
instituciones educativas y
gubernamentales para fortalecer la oferta
y la penetración en el mercado.
Educación a distancia: Aprovechar la
tendencia hacia la educación y el trabajo
remoto para llegar a más usuarios y
reducir costos operativos.
Legislación favorable: Políticas
gubernamentales que promueven la
inclusión y accesibilidad pueden apoyar el
desarrollo y la adopción de la aplicación.

Recursos Financieros Limitados
-Capital Inicial Insuficiente: Limitaciones
financieras que podrían restringir el alcance
del desarrollo, marketing y operaciones
iniciales.
-Dificultad para Atraer Inversiones: Desafíos
para atraer inversionistas adicionales y
mantener el flujo de caja positivo.
Capacidad de Producción y adaptabilidad
-Adaptabilidad Técnica: Posibles limitaciones
en la infraestructura tecnológica para manejar
un rápido crecimiento en la base de usuarios.
-Capacidad de Soporte: Recursos
insuficientes para proporcionar soporte al
cliente efectivo a medida que la base de
usuarios crece.

Riesgos tecnológicos: Problemas
técnicos o de seguridad que podrían
afectar la confianza del usuario.
Cambios normativos: Cambios en las
regulaciones gubernamentales que
podrían afectar el desarrollo o la
operación de la aplicación.
Competencia intensa: Ingresos de
nuevos competidores con soluciones
similares podrían afectar la participación
en el mercado.



Conectando mundos,
rompiendo barreras: aprende y
comunícate en LESCO hoy
mismo.



Desarrollo de la aplicación
₡10 000 000

Costos de infraestructura tecnológica
₡500 000  mensuales

Costos de licencias y software
₡2,000,000

Salarios y honorarios
₡3 000 000

Costos administrativos
₡300 000 mensuales

Costos de marketing y publicidad
₡1 500 000

Soporte al cliente ₡500 000

Actualización y mantenimiento
₡800 000

Costos de contenido
₡1 000 000

Precio único de descarga: Entre ₡20,000
y ₡50,000  por descarga, considerando
que la aplicación ofrece acceso completo
a funciones y contenido.



₡5 000 000
           ---------------- = 556

₡9 000

₡27 800 000



Software y derechos de
propiedad intelectual

Cuentas por cobrar

Inversiones financieras

Equipos informáticos y
de desarrollo

Inventario digital

Propiedad intelectual

Buena voluntad

Cuentas por pagar

Gastos acumulados

Préstamos y financiamiento

Obligaciones legales y fiscales



Hand Talk: Una aplicación que traduce texto y voz a Lengua de
Señas Brasileña (Libras) y a otros idiomas de señas
internacionales.

ProDeaf: Otra aplicación que ofrece traducción de texto y voz a
Libras, y viceversa, en un formato similar al de Hand Talk.

SignSchool: Una plataforma de aprendizaje en línea que
proporciona cursos estructurados en Lengua de Señas
Americana (ASL) y otras lenguas de señas.

ASL Pro: Una aplicación centrada en la enseñanza de la
Lengua de Señas Americana (ASL) a través de videos y
ejercicios interactivos.

Gestuno: Una plataforma que facilita la comunicación entre
personas sordas y oyentes a través de la enseñanza de un
sistema de señas internacional.



Cumplir con las obligaciones tributarias es
crucial porque asegura la legalidad del
negocio, evita sanciones y multas, contribuye
al desarrollo social a través de impuestos, y
fortalece la transparencia y la confianza en la
empresa.

La liquidación implica cerrar todas las operaciones
comerciales de manera ordenada. Los pasos
incluyen la decisión de liquidar, el nombramiento de
liquidadores, la venta de activos para pagar deudas,
la preparación de estados financieros finales, y la
cancelación del registro mercantil. Es esencial seguir
procedimientos legales y contar con asesoramiento
profesional para asegurar un proceso adecuado y
cumplir con las obligaciones restantes.



Nos interesa que las personas aprendan la Lesco, así como
mejorar la comunicación entre personas con discapacidad
auditiva y personas oyentes.

Promulga la inclusión a todas las personas, a su vez, se le enseña
a quienes quieran adquirir el conocimiento.

El objetivo general son personas que conviven con alguien con
discapacidad auditiva, para que puedan traducir lo que se estan
intentando comunicar

Promover nuestra aplicación
y las interacciones que se
pueden tener en ella.

Convocar a un grupo de
personas que les gustaría
participar en esto para que
adquieran conocimiento básico
sobre la Lesco

Incluir a personas con
discapacidad auditiva a una
comunidad más conciente
sobre como es vivir el día a día
teniendo dicha discapacidad.

Una localidad
Personas
Dispositivos electrónicos

Preparación (Mes 1-2)
• Definición del equipo y roles.
• Investigación de mercado y análisis de competencia.
• Establecimiento de objetivos y métricas de éxito.
Desarrollo de la Aplicación (Mes 3-6)
• Desarrollo del prototipo inicial y contratación de especialistas en LESCO.
• Desarrollo de la versión completa con integración de tecnologías

avanzadas.
Pruebas y Refinamiento (Mes 7-8)
• Pruebas beta con usuarios seleccionados y ajustes basados en feedback.
• Optimización de la experiencia de usuario y corrección de errores.
Lanzamiento (Mes 9)
• Preparación de materiales de lanzamiento y estrategia de marketing.
• Lanzamiento en App Store y Google Play con promoción en redes sociales

y campañas publicitarias.
Post-Lanzamiento (Mes 10-12)
• Monitoreo de métricas clave y ajustes según feedback de usuarios.
• Implementación de actualizaciones y expansiones de características.
• Estrategia de fidelización de usuarios y crecimiento de la comunidad.

Los CEOS de la empresa




