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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Hacer un emprendimiento de ropa, zapatos y cosmeticos, necesito tener en mente claro

cada cosa que voy hacer, tener seguridad de mi misma, y ser una persona con pensamientos

positivos para que las cosas puedan salir bien.



Hacer un emprendimiento de ropa, zapatos y cosmeticos, necesito tener en mente claro   

cada cosa que voy hacer, tener seguridad de mi misma, y ser una persona con pensamientos

positivos para que las cosas puedan salir bien.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Elaborar ropa y cada cosa de de mi emprendimiento tratar de que sea de una buena

calidad para que mis clientes se sientan seguros de lo que estan comprando.

Vision:

Lograr tener la confianza de mis clientes.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

PROPIETARIO

COSMETICOS

CONTADOR

CONTADOR ROPA ZAPATOS


Elaborar ropa y cada cosa de de mi emprendimiento tratar de que sea de una buena 

calidad para que mis clientes se sientan seguros de lo que estan comprando.

Lograr tener la confianza de mis clientes.

PROPIETARIO

CONTADOR

CONTADOR

ROPA

ROPA

COSMETICOS

ZAPATOS


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Por que es algo que mantiene la mente ocupada, es algo que nos gusta hacer

por lo que nos va hacer felices, nos realiza comunicacion con otras personas.

Sostenibilidad ambiental:

La moda sostenible se basa en la fabricacion de ropa teniendo como prioridad la disminucion

de los impactos ambientales en toda la cadena de produccion, utilizando materiales mas

ecologicos o con menor impacto y reduciendo la contaminacion.

Sostenibilidad economica:

Con la elaboracion de ropa, cosmeticos y zapatos.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Por que es algo que mantiene la mente ocupada, es algo que nos gusta hacer

por lo que nos va hacer felices, nos realiza comunicacion con otras personas.

La moda sostenible se basa en la fabricacion de ropa teniendo como prioridad la disminucion

de los impactos ambientales en toda la cadena de produccion, utilizando materiales mas


ecologicos o con menor impacto y reduciendo la contaminacion.

Con la elaboracion de ropa, cosmeticos y zapatos.


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

-Patrocinadores Produccion de -Servicio desde 136 § -Trato directo en § § -Empleados
-Proveedores de ropa y cosmell B 7@m hasta las la tienda fisica -Jovenes
ticos 5pm -Redes Sociales -Familiar

Recursos Canales
clave

-Equipo de trabaj -Express
-Recursos de -Tienda fisica
materiales

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

-Costo de movilitario -Venta directa de productos
-Publicidad en redes Socialres -Patrocinar de la marca en redes

— > . HE4 u“

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— necesaria para completar esta actividad.
—_—


-Patrocinadores

-Proveedores

Produccion de 

de ropa y cosme
ticos.

-Equipo de trabajo
-Recursos de
materiales

-Servicio desde las
7am hasta las 
5pm

-Trato directo en
la tienda fisica
-Redes Sociales

-Express
-Tienda fisica

-Empleados
-Jovenes
-Familiar

-Costo de movilitario
-Publicidad en redes Socialres

-Venta directa de productos
-Patrocinar de la marca en redes


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

-Personal totalmente capas -No contar con buena estructura

-Productos de alta calidad -Falta de presupoesto para un buen
Marketing

-Competencia cercana

- Materia prima a bajo costo

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


-Personal totalmente capas
-Productos de alta calidad

-No contar con buena estructura
-Falta de presupoesto para un buen
Marketing

- Materia prima a bajo costo

-Competencia cercana
-


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

KISHA

El logo de mi

primer N—N \

emprendimiento |

Distribuidora tienda Kisha

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi Rosado Blanco Negro
claro

marca N

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Distribuidora tienda Kisha

Rosado 
claro

Blanco

Negro

KISHA
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

Luz, 11.000.

Agua, 10.500

Prestamo, 15.000

Mis costos variables

‘ Materiales para ropa, 15.000

Compra de movilitario, 27.000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@-

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Luz, 11.000. 

Agua, 10.500

Prestamo, 15.000

Materiales para ropa, 15.000

Compra de movilitario, 27.000

5,000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en —§> [ 2,30 J

unidades

Punto de equilibrio

monetario > [@ 11,500 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


2,30

11,500


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

Cuenta por cobrar Salarios

Efectivo Cuenta por pagar

Inventario

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Cuenta por cobrar

Efectivo

Inventario

Salarios

Cuenta por pagar
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Existen mas tiendas de ropa, quizas con la misma calidad, pero espero poder

ganarme la confianza de cada uno de ustedes.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Existen mas tiendas de ropa, quizas con la misma calidad, pero espero poder

ganarme la confianza de cada uno de ustedes.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Encontrar empresas que aporten a la economia de mi

mi negocio.

cComo se liquida una empresa?

Balancear la liquidacion

Un acuerdo de los socios de la empresa.

Cierre de la cuenta corriente de la compaifiia.



Encontrar empresas que aporten a la economia de mi

mi negocio.

Balancear la liquidacion

Un acuerdo de los socios de la empresa.

Cierre de la cuenta corriente de la compañia.


Guia para planear Yo Emprendo

Emprender

Para emprender un futuro

Para interesados en el tema

Crear un empredimiento Buena calidad de ropa

Vender ropa
cosmeticos y zapatos

Dinero

Herramientas De Lunes a Viernes de
7am hasta las 5pm

Ximena Ortega Esquivel



Emprender

Para emprender un futuro

Para interesados en el tema

Crear un empredimiento

Vender ropa
cosmeticos y zapatos

Buena calidad de ropa

Dinero
Herramientas

De Lunes a Viernes de 
7am hasta las 5pm

Ximena Ortega Esquivel
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.Este gran proyecto me ayudara mas adelante para mi propio futuro, para poder hacer

mi propia empresa.
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.Este gran proyecto me ayudara mas adelante para mi propio futuro, para poder hacer

mi propia empresa.




