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Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefie su marca empresarial.

QUC
El logo de mi
primer ~
emprendimiento
Coffee

Slogan ~_ ~La vida es aquello que
. —empieza... Después del cafe

Colores
principales de mi
marca
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
Servicios publicos. . Materia prima.
Planes de teléfonia. . Mano de obra.
Retribuciones salariales. . Packing.

Poliza de seguros de empresas. . Transporte.

Arrendamiento de autos. .mislones sobre ventas.

Alquileres de equipos. Servicios‘ intervienen en la
produccic.

Obligaciones fiscales. El embalaje.

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@1300
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la férmula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario _— de equilibrio en
unidades

Realiza el célculo:

Punto de equilibrio en
Punto de equilibrio
monetario > @ 1300

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.
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Actividad #9

Determine cudles son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, no es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

@ oerecnos de traspaso @ EEETR.c-
@ ' spicaciones intormaticas @ [ prestamos a corto plazo
@ tereros yvenes nsturaies @ Cimventare
@ (cticorestencts @ argos bencanes
@® vovioio @ ocpositos de los clientes
. _orte Pas‘ MUmpidas
O ... O s

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
= cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

_ Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Actividad #10

Investigue cuantos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

: ;
E’I‘ SLBH 300 FEORMESS O elﬁ' crsade-iguales

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

E-cumplimiento-tributario-garantiza-que-cada
Slidu 5 Grspre-cOrEHBUaR de maners

¢Como se liquida una empresa?
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcién)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

Para satisfacer
mads opciones
de servicios al
publico.

Recursos:

Local

Utensilios

de cocina
Mobiliario
Personal
Materiales para
elaborar café,
panes y postres.

El tema: Cafeteria. Problema: La existencia
de poca cantidad de este servicio.

Para dar mas oportunidades a el publico
en general para solventar sus necesidades.

Para la poblacion en general.

Administrar Se pretende lograr

una cafeteria. o alcanzar la meta

Brindar buen de una buena

servicio. cafeteria. Con buen
servicio a los
clientes.

Responsable:
Al terminar Jimena Valverde
secundaria. Quesada
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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

X 1.En la barra de herramientas debes

@, seleccionar la caja de texto.

2, 2.La opcién que mejor te servira para
<G, completar cada actividad es “Escribir
(A1 texto”.

a, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
[ click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

d al e|e|a iy egocio-es-el-conjunto ?e
—el mercado, la forma en que se conseguiran_

clientes y la manera en que se obtendra el
_beneficio.
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Actividad #2

Determine la misién y vision de su emprendimiento.
Mision:
“Inspirar y nutrir el espl ritu humano: una
persona, una taza y un vecindario a la vez.”

Vision:
“Ser el principal proveedor del mejor café
del mundo y al mismo tiempo mantener nuestros
principios inflexibles a medida que crecemos
Establezca su estructura organizacional. En cada

recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

CEO

VENTAS
VENTAS VENTAS VENTAS
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacién con I Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

proveeddries Amazon Turismo.
Investigdaion Autoservigio.
Recursos Canales
clave
Instalaci@@es Directo

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Renta Ventas de activos.

Recuerda: En la presentacion “Modelo de
negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.





