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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Nombre del Negocio: "Nails Joha."

Descripcién del Negocio:

"Nails-Joha." es-un-salén-de-manicura-y-pedicura-enfocado-en-ofrecer-servicios
de alta calidad y personalizados para hombres y mujeres. Nos especializamos
en técnicas avanzadas de manicura, pedicura spa y disefio de ufias artisticas.
Nuestro objetivo es proporcionar un ambiente relajante y acogedor donde los
clientespuedan-disfrutar-de-tratamientos-de belteza-deprimeractase:

Servicios ofrecidos:

Manicura y pedicura tradicional.

Manicura 'y pedicura spa con masajes y tratamientos de hidratacion.

Disefio de ufias artisticas y personalizadas.

Aplicacion de ufas acrilicas y de gel.

Tratamientos para el cuidado de las ufias y cuticulas.

Propuesta de valor:
En-"Nails-Joha.",-nos-comprometemos-a-utilizar-productos-de-alta-calidad-y
técnicas profesionales para asegurar que cada cliente salga con unas ufias
saludables y bellas.

Publico objetivo:

Nuestro publico objetivo incluye hombresy mujeres que vatoran-etcuidado
personal, la estética y el bienestar.

Localizacion:

Ubicado estratégicamente en una zona céntrica o comercial, accesible para
nuestros clientes objetivo, con un disefio interior moderno y acogedor que refleje
nuestra marca de lujo y exclusividad.

Diferenciadores:

Uso de productos de alta calidad y respetuosos con el medio ambiente.

Atencion personalizada y servicio al cliente excepcional.

Ambiente relajante y cuidado en cada detalle para una experiencia Unica de manicura y
pedicura.

Esta idea proporciona una base sdlida para comenzar un negocio de manicura,
enfocandose en la calidad del servicio'y la satisfaccion del cliente.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



== Actividad #2

= Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
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Brindar a nuestros clientes un espacio acogedor y profesional donde puedan experlmentar
—= servicios-de-manicura-y-pedicura-de-alta-calidad.
_ Nos dedicamos a realzar la belleza natural de las manos y pies de nuestros clientes,

V

_ Nuestro compromiso es proporcionar un servicio excepcional, asegurando la satisfaccion y
—> bienestar de cada persona que visita nuestro salon

) -
— - eI compromlso con eI blenestar y la satlsfac0|on de nuestros cllentes Asplramos a
> X irnu | \Y i | i
— = estableciendo estandares de calidad y sostenibilidad en el cuidado de las uias, y
convirtiendonos en una referencia en tendencias y

— - técnicas de manicura y pedicura.

—= = Establezca su estructura organizacional. En cada
—> recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
— necesario para su tipo de negocio.
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Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Empleo justo y equitativo

Capacitacion y educacion

Responsabilidad social

Promover la diversidad

- Lo

Etica
—iliuva

Sostenibilidad ambiental:

Uso de productos ecologicos

Reduccion de desechos

Reduccion.de_la huella.de_carbono

Sostenibilidad economica:

Planificacion financiera

Gestion de inventarios

Gestion de precios

Control de costos

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Relacidon con
el cliente

Actividades
clave

Socios
clave

Propuesta
de valor

Segmento
de clientes

Empezara co
un gerente
general, que
se encargara
de iniciar la
empresa para
luego buscar
un respectivo
encargado de
supervicion,
calidad y
costos

Crear un plan
de negociosy
tener un
producto
definido
con su disefio

Recursos
clave

Tener un

equipo definido

compra de

ingredientes y

desarrollo del
mismo

Estrucutra de costos

Los gastos dependen de las ganancias que
se obtengan en el transcurso del tiempo

Contemplando
una modalidad
virtual y presen
donde el produ
se venda tanto
de forma
individual
como en
paquetes

Garantizar una
buena calidad

' en sabory

salud del
producto

Canales

Utilizacion de
redes sociales
medios de
comunicacion
repartidores

Comparar el
producto en
precio y sabor
con empresas
mas
prestigiosas

Fuentes de ingresos

Del banco, utilizando un prestamo inicial
como metodo de arranque y ahorros

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?}

son vistas como todas aquellas Estas son todas aquellas

acciones que una organizacion iniciativas que no funcionan dent

realiza de una forma efectiva de la empresa como es debido

para satisfacer las necesidades la identificacion de estas debilida

de los clientes por lo que estas ofrece la empresa un mejor puntd

se convierten en capacidad de partida para mejorar proyectos
deseados

Una vez que los gerentes lograro Son aspectos externos no tan
identificar las fortalezas que positivos que dificultan la capacid

mantienen a nivel interno se hace de la empresa para atender las
necesario igualmente necesidades de sus clientes

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N |
emprendimiento

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi Verde agua | | Plateado Blanco
marca SN

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).
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—> Mis costos fijos Mis costos variables

|

[

—_ = ‘ Alquiler de local ‘ Materiales

Salarios de personal Costos de transporte

‘ Seguro de local ’ Mantenimiento
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— El precio de venta de mi

-

—= producto / servicio es de:

[ @ 10.000 el manicure
) — =4

-> Recuerde que los costos
—— e . ° °
—— variables son unitarios.
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Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

—> | (100,000)(7,950) J

Punto de equilibrio

monetario > [@ 12.58 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

Dinero
cuentas por cobrar
materiales

vehiculos

Pasivos

prestamos

impuestos

salarios

‘ gastos acumulados

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Masajes: Masajes relajantes, terapéuticos y de belleza.

Tratamientos de Manos y Pies: Exfoliacion, hidratacion y masajes especificos para manosy [

Maquillaje: Maquillaje para eventos especiales, maquillaje diario, cursos de automaquillaje.

Servicios de Spa: Servicios de spa completos que incluyen tratamientos corporales y de biene

Tatuajes Temporales: Tatuajes temporales o henna.

Peinados y Estilismo: Servicios de pelugueria y estilismo para eventos especiales.

Tratamientos Antiedad: Tratamientos antiedad para manos, rostro y cuello.

Cuidado de la Piel: Servicios de limpieza profunda, microdermoabrasion y peelings quimicos.

Servicios de Belleza Holistica: Terapias de aromaterapia, acupuntura, reflexologia.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Sostenibilidad empresarial

Cumplimipntn ngal

_Ei,nanr\iaminnfn del.ectado
NncCliamiento aeil estado

Ticticia-cacial
Juastuuia suvuial

cComo se liquida una empresa?

. . .,
() (13 O (e ) EINDIEEe £ £ ) L0 £ () O A (1 £ ODE

una empresa y distribuir sus activos entre los acreedores y accionistas




Guia para planear Yo Emprendo

La economia porque se puede conocer mas del tema

Nos ayuda a diferenciar un mercado competitivo y a

aprender mas sobre los otros temas

Para el publico que vamos a presentar

Para tener conocimiento Responder cuestionarios Generar ingresos

de como manejar una Aprender nuevas formas

empresa desde un para vender

emprendimiento Hacer un video Como se maneja una
empresa

Dinero Nosotros

Conocimiento En la computadora

Estudio mediante conexion a
Disciplina internet
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