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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Un negocio es una actividad que busca obtener
ganancias ofreciendo productos o servicios que
satisfacen necesidades o deseos de los clientes.
Mi plan de negocio es entrar al mundo de la
comida rapida.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Un negocio es una actividad que busca obtener ganancias ofreciendo productos o servicios que satisfacen necesidades o deseos de los clientes.
Mi plan de negocio es entrar al mundo de la comida rapida. 
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mi mision es ayudar a las personas a conseguir un
alimento en poco tiempo o en el momento justo sin
esperar mucho.

Mi vision es adquirir habilidades y conocimientos para
aplicar en un futuro; como recetas y metodos de
preparacion para ampliar mi negocio a otros sectores
gastronomicos.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerencla

cajero/a
-
Mesera/o limpieza Mensajero



Mi mision es ayudar a las personas a conseguir un alimento en poco tiempo o en el momento justo sin esperar mucho.

Mi visión es adquirir habilidades y conocimientos para aplicar en un futuro; como recetas y métodos de preparación para ampliar mi negocio a otros sectores gastronomicos.

Gerencia

cocinero/a

cajero/a

Mesera/o

Personal de limpieza

Seguridad

Mensajero


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

En el mundo gastrondmico el ambito social es
fundamental, siempre habran dudas y el cliente es
primero.

Sostenibilidad ambiental:

Siempre mantener el aseo y el orden, tener
conocimientos del trato de los desechos reciclables o
no reciclables.

Sostenibilidad economica:

Llevando un buen control de gastos, inversion y ganancias.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



En el mundo gastronómico el ámbito social es fundamental, siempre habrán dudas y el cliente es primero.

Siempre mantener el aseo y el orden, tener conocimientos del trato de los desechos reciclables o no reciclables.

Llevando un buen control de gastos, inversión y ganancias.


== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave clave de valor el cliente de clientes

Proveedores Preparacion, Segun sus Personal y
de utencilios ventay ingredientes, directa ya
y materia distribucion prepacion y sea via}
prima como de pomidas transporte telefonica o
los rapidas. en el

. . establecimie
ingedientes. nto.

Recursos Canales
clave

Personal y Servicio de
Materiales exprees.
como mis

cocineros,

meceros y

expreseros.

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Empleados. Los clientes.
Ingredientes.
Establecimiento.

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Proveedores de utencilios y materia prima como los ingedientes.

Preparación, venta y distribución de comidas rápidas.

Segun sus ingredientes, prepacion y transporte

Personal y directa ya sea via telefonica o en el establecimiento.

Personal y Materiales como mis cocineros, meceros y expreseros.

Servicio de exprees.

Los clientes.

Empleados.
Ingredientes.
Establecimiento.


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ?3

Una de mis fortalezas Depender 100% de mis
seria el servicio de prevedores, si alguno
exprees que no muchos falla tendria un problema.
lo ofrecen.

Implementar nuevas Las comidas rapidas es
tecnologias y hacer un mercado con mucha

alianzas estrategicas. competencia.

Qﬂ Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Una de mis fortalezas seria el servicio de exprees que no muchos lo ofrecen.

Depender 100% de mis prevedores, si alguno falla tendria un problema.

Implementar nuevas tecnologias y hacer alianzas estrategicas.

Las comidas rapidas es un mercado con mucha competencia.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi Delicias
primer NN ng|e

emprendimiento

Slogan ~__ _» "Pancita llena, corazon contento"

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

L 4 L -

°
°
A - -

q

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Delicias

A

ngie

"Pancita llena, corazón contento"
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Actividad #7

F

|

—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

|

|

|

|

= Mis costos fijos Mis costos variables

— =
— = ‘ Combos ‘ Acompanamientos

= Platillos exprees

— =
— =
— -
—_—
—725
I

l‘

= El precio de venta de mi
—= producto / servicio es de:

— @ 5000

== e

-> Recuerde que los costos
— variables son unitarios.

|

|

f

ﬂ

|

|

|

F

0


Combos

Platillos

Acompañamientos

exprees

5000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
— [ 10 )

unidades

Punto de equilibrio

vonerro . — (¢1000 )

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


10

1000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
. Terrenos ‘ Salarios
‘ Vehiculos Inventarios

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Salarios 

Inventarios

Terrenos

Vehiculos


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

En el negocio de la comida rapida abundan
I lecimien frecen
servicio

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



En el negocio de la comida rápida abundan los establecimientos que ofrecen ese servicio.
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Actividad #11
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Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.
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Importancia de las obligaciones tributarias:
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Son una obligacion legal que deben cumplir todas
las personas y empresas que generan ingresos.
Permiten financiar los servicios publicos que son

esenciales para el bienestar de la sociedad, como la
educacion, la salud, la seguridad.
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cComo se liquida una empresa?
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Para liquidar una empresa, se deben seqguir los siguientes
pasos:

1-Realizar una reunion de junta de socios 0 asamblea
general de accionistas.

2-Radicar-el-acta.

3-Informar a la DIAN.

4-Publicar la decision de liquidar su empresa.

5-Elaborar un inventario.
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Son una obligación legal que deben cumplir todas las personas y empresas que generan ingresos.

Permiten financiar los servicios públicos que son esenciales para el bienestar de la sociedad, como la educación, la salud, la seguridad.

Para liquidar una empresa, se deben seguir los siguientes pasos:
1-Realizar una reunión de junta de socios o asamblea general de accionistas.
2-Radicar el acta.
3-Informar a la DIAN.
4-Publicar la decisión de liquidar su empresa.
5-Elaborar un inventario.


Guia para planear Yo Emprendo

La Alimentacion.

Por que es algo fundamental.

Para el publico en general.

Ayudar a las Un establecimiento Estabilidad
personas a de comida rapida. economica.
conseguir un

alimento.

Un local Yo, Angie.
Empleaos Culminando mis

Proveedores estudios.

Clientes.



La Alimentacion.

Por que es algo fundamental.

Para el publico en general.

Ayudar a las personas a conseguir un alimento.

Un establecimiento de comida rapida.

Estabilidad económica.

Un local
Empleaos
Proveedores
Clientes.

Yo, Angie.

Culminando mis estudios.
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Los espero en mi establecimiento, gracias.!
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Los espero en mi establecimiento, gracias.!




