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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Una Academia de Danza: Sera un negocio que ofrezca
clases, talleres y cursos de danza, con la meta de ensefar

y perfeccionar el arte de la danza.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Betsa Vega
Una Academia de Danza: Será un negocio que ofrezca clases, talleres y cursos de danza, con la meta de enseñar y perfeccionar el arte de la danza. 



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

Fomentar el amor y la apreciacion por la danza en
todas sus formas, desde el ballet clasico hasta las
danzas contemporaneas y folcloricas.

Vision:
Inspirar y transformar vidas a través de la
danza.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Gerencia o Director
General.

Subdirector de Director de
Operaciones Instructores

Programacio

Gerente de Director

Finanzas y Artistico
Contabilidad



Betsa Vega
Inspirar y transformar vidas a través de la danza 

Betsa Vega
. 

Betsa Vega
Fomentar el amor y la apreciación por la danza en todas sus formas, desde el ballet clásico hasta las danzas contemporáneas y folclóricas.


Betsa Vega
Gerencia o Director General.


Betsa Vega
Coordinador de Programación 

Betsa Vega
Subdirector de Operaciones 

Betsa Vega
Director de Instructores 

Betsa Vega
Coordinador de Eventos 

Betsa Vega
Director Artístico 

Betsa Vega
Gerente de Finanzas y Contabilidad 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:
. dad o dif

back grounds y de bajos recursos econdmicos.

Sostenibilidad ambiental:
" los do.d
biodegradable y sustentable.

Sostenibilidad economica:
Utilizar estrategias de marketing y publicidad efectivas

para atraer clientes

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Betsa Vega
Ofrecer oportunidades a personas de diferentes back grounds y de bajos recursos económicos. 

Betsa Vega
Utilizar materiales de danza biodegradable y sustentable. 

Betsa Vega
Utilizar estrategias de marketing y publicidad efectivas para atraer clientes 


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Clientes: las
personas que
compran los
servicios de la
Academia de
danza para su
formaciény
desarrollo en la
danza.

Docentes:son
quienes
imparten las
clasesy
trabajan en la
Academia de
danza para
atender a los
estudiantes y
garantizar la
calidad de la
formacion.

Colaboradores:
las entidades y
organizaciones
gue colaboran
con la academia

Actividades
clave

Recitales: son dénde los
estudiantes presentan su
talento en publico.

Clases: imparten las clases
de danza para los
estudiantes que son
diferentes estilos y niveles

Talleres: son dirigidos a
grupos, como bailarines
avanzados o el desarrollo
de destrezas especificas.

Recursos
clave

1. Espacio fisico

2. Materiales de danza

3. Profesores altamente
capacitados: es necesario
tener profesores con
experiencia y conocimiento.
4. Colaboradores y
colaboradores de la industria
de la danza classical: es
importante tener en la
Academia de danza a
personas y expertos de la
industria de la danza, para
que puedan seguir
aprendiendo y mejorando en
el arte de la danza.

Propuesta
de valor

Es ofrecer
una
formacién
integral en
danza
clasica,
combinando
excelencia
técnica,
innovacion
artistica y
compromiso
social para la
creacion de
bailarines
completos y
competentes

Relacidon con

el cliente

Es necesario tener
una comunicacién
efectiva, mantener
un conocimiento de
las necesidades y
deseos de los
clientesy
asegurarse de que la
Academia de danza
cumpla con las
expectativas y los
estandares de
calidad del servicio.

Canales

Redes sociales: la
Academia puede utilizal
redes sociales como
Facebook, Instagram y
Twitter para llegar a
una audiencia méas
amplia y promocionar
Sus servicios.

Website: la Academia
de danza puede crear
Su propia pagina web
para dar a conocer su
oferta de cursos y

Segmento
de clientes

Nifios y jovenes: para
fuellos que buscan apre
Bnza por primera vez o g

ieren comenzar o volvefia

pilar, o que quieren apre

bailar por el gusto de hage

periencia en la danza 'y
ieren mejorar su técnica

lturay arte: aquellos qu
scan una actividad cult

Estrucutra de costos

Fuentes de ingresos

1. Cursos y clases: las clases son la fuente principal de
ingresos de la Academia de danza, ya que los clientes pagan
por recibir clases y aprender con los profesores.

2. Tallers y Recitales: ademas de las clases, la Academia
puede cobrar por la realizacién de talleres y por la
organizacion de recitales y eventos, ya que estos son un
servicio que se oferta a los clientes.

1.Renta de las instalaciones

2. Sueldos de los profesores

3. Materiales y equipos necesarios para las clases
4. Costo del mantenimiento y limpieza del espacio
5. Seguro de responsabilidad civil

— = Recuerda: En la presentacion “Modelo de
— - negocio” puedes encontrar la informacion
— o o .

‘ necesaria para completar esta actividad.
— =
—_—
—_— —



Betsa Vega
 Clientes: las personas que compran los servicios de la Academia de danza para su formación y desarrollo en la danza.

Docentes:son  quienes imparten las clases y trabajan en la Academia de danza para atender a los estudiantes y garantizar la calidad de la formación.

Colaboradores: las entidades y organizaciones que colaboran con la academia

Betsa Vega
Recitales: son dónde los estudiantes presentan su talento en publico. 

Clases: imparten las clases de danza para los estudiantes que son diferentes estilos y niveles

Talleres: son dirigidos a grupos, como bailarines avanzados o el desarrollo de destrezas específicas. 

Betsa Vega
Es ofrecer una formación integral en danza clásica, combinando excelencia técnica, innovación artística y compromiso social para la creación de bailarines completos y competentes

Betsa Vega
Es necesario tener una comunicación efectiva, mantener un conocimiento de las necesidades y deseos de los clientes y asegurarse de que la Academia de danza cumpla con las expectativas y los estándares de calidad del servicio.

Betsa Vega


1. Espacio físico
2. Materiales de danza
3. Profesores altamente capacitados: es necesario tener profesores con experiencia y conocimiento. 
4. Colaboradores y colaboradores de la industria de la danza classical: es importante tener en la Academia de danza a personas y expertos de la industria de la danza, para que puedan seguir aprendiendo y mejorando en el arte de la danza.

Betsa Vega
Redes sociales: la Academia puede utilizar redes sociales como Facebook, Instagram y Twitter para llegar a una audiencia más amplia y promocionar sus servicios.

Website: la Academia de danza puede crear su propia página web para dar a conocer su oferta de cursos y clases

Betsa Vega


1. Niños y jóvenes: para aquellos que buscan aprender danza por primera vez o que quieren mejorar sus habilidades. 

2. Adultos: para aquellos que quieren comenzar o volver a bailar, o que quieren aprender a bailar por el gusto de hacerlo.

3. Ballarines avanzados: para aquellos que ya tienen experiencia en la danza y quieren mejorar su técnica y su arte.
4. Personas interesadas en cultura y arte: aquellos que buscan una actividad cultural para disfrutar y disfrutar del arte de la danza.

Betsa Vega

1. Cursos y clases: las clases son la fuente principal de ingresos de la Academia de danza, ya que los clientes pagan por recibir clases y aprender con los profesores.
2. Tallers y Recitales: además de las clases, la Academia puede cobrar por la realización de talleres y por la organización de recitales y eventos, ya que estos son un servicio que se oferta a los clientes. 

Betsa Vega
1.Renta de las instalaciones
2. Sueldos de los profesores
3. Materiales y equipos necesarios para las clases
4. Costo del mantenimiento y limpieza del espacio
5. Seguro de responsabilidad civil


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’av

a. La academia ofrece una
formacion integral en danza,
combinando excelencia técnica,
innovacion artistica 'y
compromiso social.

b. La Academia se compromete
a inspirar y transformar vidas a
través del arte de la danzay a
crear un contexto inclusivo y
apasionado que celebra la
diversidad y la expresion
artistica.

a. El aumento en la
demanda de la danza como
actividad de entretenimiento
y como terapia puede ser
una oportunidad para la
Academia de danza.

b. El aumento en el nimero
de personas que quieren
aprender danza vy las nuevas
tecnologias que permiten
gue la danza sea accesible
para mas personas.

Oportunidades

a. La Academia puede tener un
mercado limitado, ya que no
odas las personas tienen
acceso a la danza.

b. La Academia puede tener
una competencia fuerte de
otros centros de formacion en
danza classic

a. La competencia de otras
academias de baile y de otras
actividades artisticas puede ser
una amenaza para la
Academia de danza.

b. Los cambios en los gustos y
preferencias de las personas
pueden ser una amenaza para
la Academia de danza.

Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Betsa Vega
a. La academia ofrece una formación integral en danza, combinando excelencia técnica, innovación artística y compromiso social.
b. La Academia se compromete a inspirar y transformar vidas a través del arte de la danza y a crear un contexto inclusivo y apasionado que celebra la diversidad y la expresión artística.


Betsa Vega
a. La Academia puede tener un mercado limitado, ya que no todas las personas tienen acceso a la danza.
b. La Academia puede tener una competencia fuerte de otros centros de formación en danza classic

Betsa Vega
a. El aumento en la demanda de la danza como actividad de entretenimiento y como terapia puede ser una oportunidad para la Academia de danza.
b. El aumento en el número de personas que quieren aprender danza y las nuevas tecnologías que permiten que la danza sea accesible para más personas.



Betsa Vega
a. La competencia de otras academias de baile y de otras actividades artísticas puede ser una amenaza para la Academia de danza. 
b. Los cambios en los gustos y preferencias de las personas pueden ser una amenaza para la Academia de danza.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disefne su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

Inspiramos y transformamos vidas a

través de lo qgue amamos

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi Rosado

claro Rojo Blanco
marca . N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Betsa Vega

Betsa Vega

Betsa Vega

Betsa Vega

Betsa Vega

Betsa Vega
Inspiramos y transformamos vidas a través de lo que amamos

Betsa Vega
Rosado claro

Betsa Vega
Rojo

Betsa Vega
Blanco
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

@ Renta del local
Salario del profesorado

‘ Costos de administracion

Seguros
. Impuestos

Mantenimiento del espacio

‘ Materiales de danza

Mis costos variables

’ Agua

Electricidad

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

@ 10, 000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.


Betsa Vega
:

* 

:

* 



Betsa Vega
Renta del local

Betsa Vega
Salario del profesorado

Betsa Vega
Costos de administración

Betsa Vega
Seguros


Betsa Vega
Impuestos

Betsa Vega
Mantenimiento del espacio

Betsa Vega
Materiales de danza

Betsa Vega
Agua

Betsa Vega
Electricidad

Betsa Vega
10, 000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

— [{100.000}{7.9509

Punto de equilibrio

monetario > [ 12.58 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


Betsa Vega
{100.000}{7.950} 

Betsa Vega
12.58


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos

‘Materiales y equipos necesarios para la da‘ Precios a pagar

Deudas a pagar
Espacio fisico de la Academia
Deudas a recibir
‘ Cuentas por cobrar ‘
Capital social

‘ Cuentas por pagar ‘

Capital accionario
‘ Cuentas por recibir ‘ Préstamo bancario
‘ Construccion ‘ Cuentas por pagar

‘ Muebles ‘
‘ Accesorios ‘

. Equipamiento

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

4
Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


Betsa Vega

Materiales y equipos necesarios para la danza
	


Betsa Vega
Espacio físico de la Academia
	
Cuentas por cobrar
	
Cuentas por pagar
	

Cuentas por recibir


Betsa Vega
Precios a pagar
	
Deudas a pagar

Deudas a recibir

Capital social

Capital accionario

Betsa Vega
Construcción

Muebles

 Accesorios 

Equipamiento 

Betsa Vega
Préstamo bancario

Cuentas por pagar
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Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

El mercado el servicios de danza es muy
competitivo y hay muchos servicios similares al
de una Academia de balle.

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



Betsa Vega
El mercado el servicios de danza es muy competitivo y hay muchos servicios similares al de una Academia de baile.


.

l

= Actividad #11

— = Determine cual es la importancia de cumplir con las
— = obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
— - empresa.

iy Importancia de las obligaciones tributarias:
— Evitar multas y penalizaciones que

— puedan afectar la operacion del negocio y

— - Su reputacion. También es importante

— = para demostrar la responsabilidad fiscal y

= el compromiso con el bienestar de la

== comunidad.

— - cComo se liquida una empresa?

— - 1. Cancelaciéon de deudas: la empresa debe liquidar todas sus deudas,

- _’ incluyendo los loans, los alquileres, los impuestos y las deudas con

— iy proveedores.

I 2. Transferir los activos: se debe transferir los activos de la empresa a
— los acreedores o a otros operadores.

——— 3..Cancelacion de contratos: se deben cancelar todos los contratos de la
— empresa, incluyendo los contratos de empleo, los contratos de

— = compraventa, etc.

— - 4. Liquidacion de las acciones: se deben liquidar las acciones de la

— = empresa y se deben repatrtir los beneficios entre los accionistas.

— 5.-Cierre-de-ta-empresa:-una vez que-se-han-liguidado-todoslos-activos
———— y cancelado todos los pasivos, la empresa debe cerrar y disolver

—> legalmente.

—_— = 6.-Informar-alos-acreedores: la-empresa debe-informar-a-sus

— = acreedores y otros interesados del proceso de liquidacion.

Vv


Betsa Vega
Evitar multas y penalizaciones que puedan afectar la operación del negocio y su reputación. También es importante para demostrar la responsabilidad fiscal y el compromiso con el bienestar de la comunidad.

Betsa Vega
1. Cancelación de deudas: la empresa debe liquidar todas sus deudas, incluyendo los loans, los alquileres, los impuestos y las deudas con proveedores.
2. Transferir los activos: se debe transferir los activos de la empresa a los acreedores o a otros operadores.
3. Cancelación de contratos: se deben cancelar todos los contratos de la empresa, incluyendo los contratos de empleo, los contratos de compraventa, etc.
4. Liquidación de las acciones: se deben liquidar las acciones de la empresa y se deben repartir los beneficios entre los accionistas.
5. Cierre de la empresa: una vez que se han liquidado todos los activos y cancelado todos los pasivos, la empresa debe cerrar y disolver legalmente.
6. Informar a los acreedores: la empresa debe informar a sus acreedores y otros interesados del proceso de liquidación.


Guia para planear Yo Emprendo

Es para tener
conocimiento de como
manejar una empresa
desde el lado del
empredimiento

Dinero
Conocimiento
Estudio
Disciplina

La econdmia, porque se puede conocer mas del tema

Nos ayuda a diferenciar un mercado competitivo y aprend
mas sobre el tema

Para el publico que vamos a presentar

Generar ingresos
Aprender nuevas
formas para vender
Como se maneja
una empresa

Responder un
cuestionario
Hacer un video

Nosotros, ya que somos
En la computadora los responsables
mediante conexion a
Internet



Betsa Vega
La económia, porque se puede conocer más del tema

Betsa Vega
Nos ayuda a diferenciar un mercado competitivo y aprender más sobre el tema

Betsa Vega
Para el publico que vamos a presentar

Betsa Vega
Es para tener conocimiento de cómo manejar una empresa desde el lado del empredimiento 

Betsa Vega
Responder un cuestionario
Hacer un video

Betsa Vega
Generar ingresos
Aprender nuevas formas para vender
Cómo se maneja una empresa 

Betsa Vega
Dinero
Conocimiento
Estudio
Disciplina

Betsa Vega
En la computadora mediante conexión a Internet 

Betsa Vega
Nosotros, ya que somos los responsables
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