




Es una conceptualizacion inicial de una empresa potencial que incluye una descripción de un producto o servicio único.



Es una declaración concisa que describe el propósito fundamental del negocio 

Es una declaración inspiradora y aspiracional que describe el estado futuro deseado del negocio.

Jefe

Administrativo 

Contabilidad 

Comercial 

Ventas

Operaciones 

Bodegaje 



Fomentar un desarrollo urbano integrador, gestionando el crecimiento y el cambio de forma que se reduzca la contaminación.

Reciclaje, Ecoturismo, Consumo responsable de agua.

Comprar productos de comercio justo o de segunda mano, Reducir el consumo de energía.



Farmacia 

Laboratorios
          +
Industria parfarmacia

Negociación ofertas con proveedores de productos 

Publicidad, logística 

Productos de farmacia al mejor precio, (descuentos) comprados en Internet y tecoger en farmacia o envio adomicilio 

Servicio en farmacia (calidad)

Plataforma web o Farmacia 

90% mujeres,  mayoritariamente de 35 a 45 años con hijos y con un nivel socieconomico medio

Ventas de producto para farmacia 

Logística

Escaso coste marginal, modelo escalable



Son factores extremos positivos de una organización proyecto o individuo puede aprovechar para alcanzar sus objetivos 

Pueden perjudicar una organización impidiendo el logro de sus objetivos o disminuyendo su competitividad 

Son las características intemas negativas o áreas con problemáticas de una organización 

Se refiere a las características internas y positivas de una organización, proyecto o individuo que le otorga ventajas competitivas a la capacidad de lograr sus objetivos 



Su salud esta en sus manos y las de todos

Negro

Rojo

Azul 



Transporte  20.000

luz        12.000

Agua   10.000

Alquiler    150.000

Teléfono     11.000

Seguro     30.000

Limpieza  45.000

Servicio  3000

Producto para venta 250.000

Estantes 60.000

Sillas  30.000

Gabachas   20.000

Publicidad  55.000

Servicio de lavandería 20.000

716.000



-479.999,6704

3.436797



Caja.

Bancos.

Clientes.

Documentos por cobrar. 

Deudores Diversos. 

Almacén. 

Anticipo de proveedores .

IVA acreditable.

Proveedores. 

Acreedores diversos. 

Documentos por pagar.

Impuestos por pagar. 

Anticipo de Clientes 

IVA por trasladar. 

Gastos acumulados por pagar.

Materia prima.

Computación.

IVA débito Fiscal.

Valores diferidos a pagar



Las categorías que más contribuyen al crecimiento de venta libre en los productos de autocuidado serían dietética y fitoterapia (58%), probióticos (51,6%), protección solar (50,9%), dermocosmética (49,1%) o higiene bucal (44,4%).

Existe una multitud de productos en una farmacia que pueden ser necesarios para una amplia gama de pacientes, como es el caso de los complementos alimenticios. 



Garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica. Estabilidad Económica: La recaudación tributaria es vital para mantener la estabilidad económica y financiera del país.

La compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.



El farmacéutico es una pieza clave en la prevención de enfermedades y en el cuidado y promoción de la salud de las personas.

FARMACIA.

Para todas las personas que lo necesiten. 

Para el bienestar de las personas y para que tengan una mejor salud.

Expandirla por todo el país y que mis productos sean de buena calidad.

Campañas de vacunacion para los que no tienen seguro charlas para prevenir enfermedades.

Certificado para poder trabajar con pacientes,  y tener medicamentos y todo lo que necesite una farmacia. 

Todos los miércoles.

La persona encargada de la farmacia.




