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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1
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Defina la idea de negocio.

Vv

Vv

Es una conceptualizacion inicial de
una - empresa potencial-que incluye
una descripcion de un producto o
servicio unico.
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Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.
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Es una conceptualizacion inicial de una empresa potencial que incluye una descripción de un producto o servicio único.
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Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Es una declaracion concisa gue
describe el proposito

Es una declaracion inspiradora y
aspiracional que describe el estado

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

Ad o CQomercié

Caontabilidad |
entas Bodegajé


Es una declaración concisa que describe el propósito fundamental del negocio 

Es una declaración inspiradora y aspiracional que describe el estado futuro deseado del negocio.

Jefe

Administrativo 

Contabilidad 

Comercial 

Ventas

Operaciones 

Bodegaje 
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Actividad #3

Defina como su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Fomentar un desarrollo urbano integrador,
gestionando el crecimiento y el cambio de
forma que se reduzca la contaminacion.

Sostenibilidad ambiental:

Reciclaje, Ecoturismo,
Consumo responsable de
agua.

Comprar productos de
comercio-justo o de
segunda mano, Reducir
el consumo de energia.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Fomentar un desarrollo urbano integrador, gestionando el crecimiento y el cambio de forma que se reduzca la contaminación.

Reciclaje, Ecoturismo, Consumo responsable de agua.

Comprar productos de comercio justo o de segunda mano, Reducir el consumo de energía.
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Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Producto

Prontjests Relacién conj Segmento
CRRVATCA el cliente de clientes

Recursos
clave

Fuentes de ingresos
Ventas de producto
‘Ipara farmacia

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Farmacia 

Laboratorios
          +
Industria parfarmacia

Negociación ofertas con proveedores de productos 

Publicidad, logística 

Productos de farmacia al mejor precio, (descuentos) comprados en Internet y tecoger en farmacia o envio adomicilio 

Servicio en farmacia (calidad)

Plataforma web o Farmacia 

90% mujeres,  mayoritariamente de 35 a 45 años con hijos y con un nivel socieconomico medio

Ventas de producto para farmacia 

Logística

Escaso coste marginal, modelo escalable


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

;SG r?@ﬁ%ﬁa@z%s Debilidades ’33

——-caracteristicas

)n las caracteri
emas negativagio

oblematicas defina
ganizacion

sgPueden perjudicar
una organizacia

N T1actores extre

PAsitivos de una Hha O
ofganizacion proygcto !mpidiendo el
o individuo puedeffl | logro de sus
aprovechar para objetivos 0

a

anzar sus obietiVos disminuyendo s
competitividad

Q,. Oportunidades Amenazas j

Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Son factores extremos positivos de una organización proyecto o individuo puede aprovechar para alcanzar sus objetivos 

Pueden perjudicar una organización impidiendo el logro de sus objetivos o disminuyendo su competitividad 

Son las características intemas negativas o áreas con problemáticas de una organización 

Se refiere a las características internas y positivas de una organización, proyecto o individuo que le otorga ventajas competitivas a la capacidad de lograr sus objetivos 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

Su salud esta en sus

manos y las de todos

Slogan ~__ »

Colores

principales de mi NegrO
marca ~ N
empresarial

Rojo

Azul

L]
) @ q

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



Su salud esta en sus manos y las de todos

Negro

Rojo

Azul 
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= - Actividad #7

;; Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el

== precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

== monetario de cada costo (fijo y variable).

:Ei Mis costos fijos Mis costos variables

i‘f Producto para
; @ Transporte 20.000 @ venta 250.000

gi luz 12.000 Estantes 60.000
- @ Agua 10.000 @ Sillas 30.000

E::; Alquiler 150.000 Gabachas 20.000

@Teléfono  11.000 Rgblicidad 55.000

\W \l\l

= Seguro  30.000 Limpieza 45.000
—— @ Servicio 3000  Senggio de lavanderia
== 20.000

vV

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

[ ( 716.000 ]

Recuerde que los costos
variables son unitarios.
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Transporte  20.000

luz        12.000

Agua   10.000

Alquiler    150.000

Teléfono     11.000

Seguro     30.000

Limpieza  45.000

Servicio  3000

Producto para venta 250.000

Estantes 60.000

Sillas  30.000

Gabachas   20.000

Publicidad  55.000

Servicio de lavandería 20.000

716.000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en

e — 1479.999,6704

Punto de equilibrio

monerra . —  (£3.436797 |

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


-479.999,6704

3.436797


Actividad #9
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Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cudles serian los activos y
pasivos, No es necesario poner el valor monetario de los

mismos.

_ Activos Pasivos

~ @ Caja. @Proveedores.
@ Bancos. Agreedores diversos.
@ Clientes. ifbuestos por pagar.

Docygnentos por cobrar. @yicino de Clientes
-Deu@res Diversos. @ VA por trasladar.

—— @ Almacén. @IVA débito Fiscal.
—-Anticggo de proveedores . @valores diferidos a
- @VA acreditable. @oagar

@\\ateria prima.Gastgg acumulados por

@Computacion. pagajgDocumentos por
pagar.

VvV
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Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
g cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos: Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.
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Caja.

Bancos.

Clientes.

Documentos por cobrar. 

Deudores Diversos. 

Almacén. 

Anticipo de proveedores .

IVA acreditable.

Proveedores. 

Acreedores diversos. 

Documentos por pagar.

Impuestos por pagar. 

Anticipo de Clientes 

IVA por trasladar. 

Gastos acumulados por pagar.

Materia prima.

Computación.

IVA débito Fiscal.

Valores diferidos a pagar


Uy

Vv

elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.

== Actividad #10

;:; Investigue cuantos productos o servicios existen en el
== mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.
——.  Las categorias que mas contribuyen
=— al crecimiento de venta libre en los
= dietética y fitoterapia (58%),

=— (50,9%), dermocosmeética (49,1%) o
= higiene bucal (44,4%).

=— Existe una multitud de productos en
= - una farmacia que pueden ser

—— necesarios para una amplia gama
=— de pacientes, como es el caso de
== los complementos alimenticios.

== La competencia fomenta

— = la actividad empresarial y

— la eficiencia, da al

iﬁ consumidor mas donde
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Las categorías que más contribuyen al crecimiento de venta libre en los productos de autocuidado serían dietética y fitoterapia (58%), probióticos (51,6%), protección solar (50,9%), dermocosmética (49,1%) o higiene bucal (44,4%).

Existe una multitud de productos en una farmacia que pueden ser necesarios para una amplia gama de pacientes, como es el caso de los complementos alimenticios. 
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= Actividad #11

%:; Determine cual es la importancia de cumplir con las
—_= obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
——= empresa.

éig Importancia de las obligaciones tributarias:
=— Garantiza que cada individuo y

=" empresa contribuyan de manera

—— proporcional a su-capacidad

=— economica. Estabilidad

= Econdmica: La recaudacion

tributaria es vital para mantener
la_estabilidad econdmica y
financiera del pais.

cComo se liquida una empresa?

La compania saldara todas las
deudas pendientes frente a
terceros, cobrara los creditos
pendientes frente-a sus deudores
Yy, por ultimo, repartira el
patrimonio que aun quede en la
empresa entre oS socios.
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Garantiza que cada individuo y empresa contribuyan de manera proporcional a su capacidad económica. Estabilidad Económica: La recaudación tributaria es vital para mantener la estabilidad económica y financiera del país.

La compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.
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Guia para planear Yo Emprendo

FARMACIA.

¢Cual es el tema que nos
interesa?

Preiemay dfefrfgmaceutico. es una pieza.clave
por que esinENL la prevencion de enfermedades

ey Y en el cuidado y promocion de la
salud de las personas.

¢Para quiénes lo vamos

ahscer? Para todas las personas que
|0 necesiten.
¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Objetivo) Actividades (Metas y Resultados)
Para el ¢a F]an_aénde Expandirla
vienestar de | Yacuhacio por todo el

as personas y para l0s que nOpal’s y que
- para que
— - tengan una

tienen seguro

mis productos
charlas para

sean de

— - mejorsalud;— PrEVenll buena calidad.
— - enfermedades.

i—* {,Q_ué necesitamps? ¢Cuando lo \f’amosa ¢Quién lo hace?
§:C e I(-Brﬁtfaejroatﬂmsa (Crohna:gerra.ma) (Responsables)

= poder trabajar con La persona
——pacientes, y tener encargada de
=-medicamentosy  Todos los| la farmacia.

= todo lo que miércoles.

—-hecesite una
=—farmacia.


El farmacéutico es una pieza clave en la prevención de enfermedades y en el cuidado y promoción de la salud de las personas.

FARMACIA.

Para todas las personas que lo necesiten. 

Para el bienestar de las personas y para que tengan una mejor salud.

Expandirla por todo el país y que mis productos sean de buena calidad.

Campañas de vacunacion para los que no tienen seguro charlas para prevenir enfermedades.

Certificado para poder trabajar con pacientes,  y tener medicamentos y todo lo que necesite una farmacia. 

Todos los miércoles.

La persona encargada de la farmacia.
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