




Mi idea de negocio es la de la bisutería ya que esta puede variar dependiendo del lugar en donde uno este y en mi lugar de residencia no hay ningún puesto de este tipo   y cuando las personas quieren comprar tiene que viajar sitios muy lejanos y gastar dinero  .

con mi emprendimiento puedo ayudar a que las personas encuentren lo que necesitan a un precio accesible y cerca de donde viven .



inspirar a mas personas a que hagan su propio emprendimiento  y servir como ejemplo 

ser la mayor proveedora de bisutería y tener mas de un lugar dende abastecer con mis  creaciones 

jefe

administrador

supervisor

ventas

dirección

producción 

contabilidad



mi  emprendimiento no busca dañar la sostenibilidad ambiental,  puesto de que básicamente los recursos serán bien utilizados .   

atreves del tiempo ir renovando lo que se hace para que las personas se sientan atraídas . 

mi emprendimiento busca impulsarse sin afectar el ámbito económico . 



personas , grupos o instituciones que formaron parte de mi emprendimiento  

tareas necesarias para poder crear desarrollar y comercializar mi producto  

atributo diferenciador del producto ¿como quiero venderlo]?

estrategias para propiciar una lealtad de los clientes potenciales 

construcción de grupos con características similares (deseos o necesidades) que podrán satisfacer el producto o servicio    

 Personas, materiales, dinero, herramientas
y otros necesarios para las actividades clave.

medios a utilizar  para hacer llegar el producto al consumidor final 

a que se relacionaran los gastos 

de donde proveerán los ingresos



Son todas aquellas acciones que realiza una empresa para satisfacer las necesidades de los clientes   

Son los puntos fuertes de la compañía a lo interno
de su negocio

Son todas las iniciativas internas que no funcionan dentro de la empresa como es debido 

Las debilidades son atributos internos que
funcionan en contra de los resultados exitosos

Son asuntos externos no tan positivos que afectan a la empresa 

Consiste en crear las estrategias para poder
sobrellevar las amenazas del mercado

es cunado los gerentes logran identificar las fortalezas 

también es cuando  los factores
externos que pueden afectar positiva o negativamente
a esas fortalezas



rosado

café 

negro 

love yourself que en español seria amate
 a ti mismo

Stamp



Electricidad

Mano de obra 

mantenimiento de las maquinas 23,000

mantenimiento de la infraestructura 13,000

19000

5000

Agua         7000

Cinta 250 el metro 

2500



2468

6170000



Mobiliario 

salarios 

inventarios 

vehículos 

Deudas a alargo y corto plazo 



En el lugar en el que yo vivo hay muy pocos emprendimientos con la misma temática pero si conozco personas que hacen lo mismo que yo 

pero no van cambiando su método y yo puedo hacer más tejidos y mas variedad de bisutería 



Es importante ya que este es un pilar para el acuerdo funcionamiento de una empresa

consiste en la extinción de un negocio o empresa  con esto la compañía pagará todas las deudas pendientes y por ultimo repartirá lo que quede de la empresa con sus socios 



para cualquier persona 

me interesa la economía del lugar en el que yo vivo ya que muchas personas gastan dinero de mas yendo a comprar en otros lugares  

Es importante saber las problemáticas del lugar en el que uno vive para hacer un emprendimiento teniendo en cuenta la problemática 

el objetivo de mi empresa es poder sustentar la necesidad por ir a comprar joyas a otros lugares gastando dinero innecesaria mente en pasajes mientras que con mi emprendimiento los pueden comprar a mejor precio 

por el momento seria yo la única responsable de mi emprendimiento

los recursos necesarios serian :cinta, silicón , pistola de silicón maquinas para trabajar los alambres un lugar con claridad para trabajar y hacerme una cuenta para promocionar mi emprendimiento   

lo que yo quiero logara con mi emprendimiento es hacer que las personas no gasten dinero innecesaria y impulsar a nuevos emprendimientos 

venderle a mi familia primero
 luego promocionar mi producto y con las mismas ganancias comprar lo que necesite  

enseñar a mis familiares el proceso de como se hace una pulsera o un collar y después promocionar mi producto  






