




 Crear aplicaciones móviles que solucionen problemas específicos o cubran necesidades no satisfechas, como aplicaciones de salud mental, organización personal o educación.



Ser el líder en el mercado de productos ecológicos y sostenibles, ofreciendo una amplia gama de productos que promuevan un estilo de vida consciente y responsable, contribuyendo significativamente a la preservación del medio ambiente y al bienestar de las generaciones.

Ofrecer a nuestros clientes productos ecológicos de alta calidad que reducen el impacto ambiental y fomentan prácticas sostenibles. Nos comprometemos a brindar una experiencia de compra conveniente y educativa, empoderando a las personas para que tomen decisiones informadas que beneficien tanto a su salud como al plan.

Director Ejecutivo 

Director de operaciones 

Director financiero

Director de Marketing

Director de ventas

Director de logística y almacén 

Director de atención al cliente 



Para ser socialmente sostenibles, nos comprometemos a ofrecer condiciones laborales justas, promoviendo la diversidad y la inclusión dentro de nuestra empresa. Trabajamos con proveedores éticos y apoyamos a las comunidades locales, asegurando prácticas responsables en toda nuestra cadena de suministro. Implementamos programas de responsabilidad social corporativa, contribuyendo positivamente a nuestra comunidad a través de donaciones, voluntariado y educación sobre sosten.

Fomentamos el compromiso comunitario mediante la participación en proyectos locales y mantenemos una comunicación transparente con todas las partes interesadas. Ofrecemos oportunidades de desarrollo profesional y educación continua a nuestros empleados, asegurando su crecimiento personal y profesional. Nos aseguramos de que nuestros productos sean éticos y sostenibles, proporcionando información clara sobre su origen y promoviendo elecciones conscientes entre los consumidores. Estas acciones refuerzan nuestro compromiso con la sostenibilidad social, beneficiando a nuestra comunidad y fortaleciendo nuestra reputación como empres.

Para ser sostenibles a nivel ambiental, nos comprometemos a ofrecer productos ecológicos y biodegradables que minimicen el impacto ambiental. Implementamos prácticas de eficiencia energética y reducción de desperdicios en todas nuestras operaciones. Promovemos el reciclaje y el uso de materiales reciclados tanto en nuestros productos como en el embalaje. Trabajamos con proveedores que cumplen con estándares ambientales estrictos y fomentamos el transporte sostenible para reducir nuestra huella de carbono. Además, educamos a nuestros clientes sobre prácticas sostenibles y la importancia de elegir productos que respeten el medio ambiente. A través de estas acciones, buscamos contribuir a la conservación del planeta y fomentar un futuro más.








Para ser sostenibles a nivel económico, adoptamos prácticas financieras responsables y eficientes que aseguran el crecimiento y la estabilidad a largo plazo. Optimizamos nuestros recursos y gestionamos los costos de manera efectiva, invirtiendo en tecnología e innovación para mejorar nuestra productividad. Nos enfocamos en construir relaciones sólidas con proveedores y clientes para garantizar una cadena de suministro robusta y confiable. Diversificamos nuestras fuentes de ingresos y buscamos oportunidades de expansión en mercados emergentes. A través de una gestión prudente y estratégica, nos aseguramos de mantener un flujo de ingresos constante y sostenible, permitiendo la reinversión en el negocio y el apoyo a nuestras iniciativas sociales y ambientales.










Tienda en línea: Plataforma de comercio electrónico fácil de usar.
Redes sociales: Promoción y ventas a través de Instagram, Facebook y otras plataformas.
Marketing de contenidos: Blog y newsletters para educar y atraer a los clientes.
Marketplaces: Presencia en plataformas de venta en línea como Amazon o Etsy.

Atención al cliente personalizada: Soporte a través de chat en vivo, correo electrónico y teléfono.
Programa de fidelización: Descuentos y recompensas para clientes frecuentes.
Comunicación transparente: Mantener informados a los clientes sobre prácticas sostenibles y novedades de productos.

Plataforma de comercio electrónico: Tecnología y soporte para la tienda en línea.
Red de proveedores éticos: Proveedores que cumplen con estándares ecológicos y sostenibles.
Equipo de marketing y ventas: Personal capacitado en marketing digital y ventas.
Inventario de productos: Surtido de productos ecológicos y sostenibles.

Proveedores ecológicos: Empresas que suministran productos ecológicos y sostenibles.
Plataformas de logística: Servicios de entrega que apoyan prácticas sostenibles.
Organizaciones ambientales: Colaboración con ONGs y grupos ambientalistas para promociones y campañas.
Influencers y embajadores de marca: Personas influyentes que promuevan la sostenibilidad y los productos de la empresa.

Costos de productos: Adquisición de productos ecológicos y sostenibles.
Marketing y publicidad: Gastos en campañas de marketing y promoción.
Operaciones y logística: Costos asociados a la gestión del inventario y la distribución.
Tecnología y plataforma: Mantenimiento y desarrollo de la tienda en línea.
Sueldo del personal: Remuneración para el equipo de trabajo.

Consumidores conscientes del medio ambiente: Personas interesadas en productos sostenibles y ecológicos.
Familias y hogares: Hogares que buscan alternativas saludables y ecológicas para sus productos diarios.
Empresas y oficinas: Empresas que desean implementar prácticas sostenibles y reducir su impacto ambiental.

Productos ecológicos y sostenibles: Ofrecer una gama de productos que minimicen el impacto ambiental.
Calidad y transparencia: Garantizar productos de alta calidad con información clara sobre su origen y beneficios ambientales.
Educación y concienciación: Proporcionar recursos y contenidos educativos sobre sostenibilidad.

Plataforma de comercio electrónico: Tecnología y soporte para la tienda en línea.
Red de proveedores éticos: Proveedores que cumplen con estándares ecológicos y sostenibles.
Equipo de marketing y ventas: Personal capacitado en marketing digital y ventas.
Inventario de productos: Surtido de productos ecológicos y sostenibles.

Ventas directas: Ingresos provenientes de la venta de productos en la tienda en línea.
Suscripciones: Modelos de suscripción mensual para productos recurrentes.
Venta al por mayor: Ofrecer productos a granel para empresas y minoristas



Productos ecológicos de alta calidad: 
Plataforma de comercio electrónico eficiente: 
Educación y concienciación: 

Creciente demanda de productos sostenibles: 
Expansión en mercados emergentes: 
Colaboraciones con influencers y organizaciones ambientales:Alianzas 

Dependencia de proveedores: 
Competencia intensa: 
Costos de logística y distribución: Desafíos 

Cambios en las regulaciones ambientales:Posibles 
Volatilidad económic
Cambio en las preferencias del consumidor



Por un mundo más verde, elige con conciencia

verde

azul

negro

Stamp



Costos de plataforma de comercio electrónico

Costos de marketing y publicidad

Sueldos y salarios

Alquiler o costo de oficina

Costo de productos

Costos de envío:

Comisiones de pago

Es variable 



45000

125000



Inventario de productos

Plataforma de comercio electrónico

Propiedad intelectual

Equipo y mobiliario

Dinero en efectivo y equivalentes

Cuentas por pagar

Préstamos y financiamiento

Salarios y beneficios por pagar

Impuestos por pagar



El mercado de productos ecológicos y sostenibles en el comercio electrónico es amplio y diverso, con una variedad de servicios y modelos de negocio que ofrecen productos que respetan el medio ambiente. Algunos de los servicios y modelos de negocio existentes en este mercado incluyen: 1. Tiendas en líneas especializadas:Plataformas dedicadas exclusivamente a la venta de productos ecológicos y sostenibles



Es fundamental cumplir con las obligaciones tributarias por varias razones clave: 1.Legalidad y Cumplimiento:Cumplir con las obligaciones tributarias es un requisito legal. Las leyes fiscales establecen las responsabilidades y obligaciones que tienen las empresas y los individuos para contribuir al financiamiento del gobierno y cumplir con las normativas establecidas

 1.Decisión y planificación: Los accionistas o propietarios deciden liquidar la empresa y se planifica el proceso. 



Ayudar a los emprendedores con incentivos fiscales

Comunidad emprendedora 

Propuesta para impulsar a los emprendimientos y crear mas de los mismo

Para que las personas puedan informarse mas al respecto del tema, para que se puedan crear mas de este tipo de negocios impulsando la economía local 

Hacer una charla con personas interesadas en el tema en el salon comunal 

Hacer una charla con expertos y emprendedores con el fin de impulsar la economía local 

Lugar del evento, ponentes, folletos informativos, personal y coordinadores del evento

A un plazdo de 3 meses 

Los encargados serian los expertos que daran la charla






