




Nuestro negocio se basa en una farmacia enfocada en la ayuda comunitaria, en la que se

 proporcione atención personalizada, accesibilidad a variedad de medicamentos a un precio 

bajo y mayormente asequible para toda la comunidad. También se busca que nuestro 

establecimiento se encuentre en un punto estratégico y céntrico donde sea accesible para 

toda la población de la comunidad, así como también el servicio express donde se proporcione

esta opción para personas de mayor edad o con alguna dificultad para recurrir al lugar.



Proveer medicamentos y productos de salud de alta calidad, ofrecer servicios farmacéuticos
 
y educativos que mejoren la calidad de vida de nuestra comunidad.

Ser la farmacia de referencia de la comunidad, reconocida por la atención excepcional, su 

accesibilidad y el compromiso con la salud y el bienestar de toda la población.
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Enfoque en el impacto positivo y duradero en la comunidad a través de iniciativas

como medicamentos asequibles, educación y prevención, atención personalizada



y la promoción de la salud comunitaria 

Implementación de practicas ecológicas como la reducción de envases de plástico,

la gestión de residuos, el uso de energías renovables y el abastecimiento sostenible.

Asegurar que el negocio sea financieramente viable y rentable a largo plazo con 

estrategias como diversificación de ingresos, estrategias de marketing efectivas, 

gestión eficiente de costos, innovación y adaptabilidad



proveedor de medicamentos,
instituciones de salud,
autoridades de salud


mantener una
buena atención 
al cliente, gestión
de medicamentos,
educación en 
salud y sostenibilidad

-Farmacéuticos
-Personal de atención
-Capital inicial 
-Flujo de caja
-Local comercial 
-Equipo mobiliario 
 -Medicamentos 
-Material educativo

Consultas personalizadas gratuitas para brindar el mejor asesoramiento sobre el uso adecuado de los diferentes medicamentos, el manejo de afectaciones crónicas y la prevención de diferentes enfermedades.
Así como también servicios adicionales como chequeos básicos, vacunaciones e inyecciones.

Relación solida y positiva que contribuya a la fidelización, a mejorar la experiencia del cliente y fortalecer la confianza en nuestra farmacia 

-Ventas directas en la farmacia
-Entrega a domicilio 
-Pedidos en línea 
-Puntos de recolección

-Personas mayores 
-Familias y  cuidadores 
-Estudiantes y jóvenes adultos 
-Pacientes con enfermedades crónicas 
-Trabajadores y profesionales
-Comunidad en general 

Alquiler del local, salarios del personal, servicios públicos, licencias y permisos, seguros, compra de productos, publicidad, equipos, mobiliario 

Veta de medicamentos recetados, venta de productos de venta libre, productos de higiene, vacunaciones, tarifas de entrega, membresías, talleres y colaboraciones



-Conexión comunitaria
-Atención personalizada
-Amplia gama de productos 
-Personal capacitado 
-Innovación y tecnología 
-Programas de fidelización 
-Educación y prevención 
-Entrega a domicilio

-Dependencia de proveedores 
-Limitaciones de espacio
-Costo de implementación de tecnología
-Desafíos en la gestión de inventarios 
-Falta de reconocimiento 
-Capacitación y retención de personal

-Expansión de servicios 
-Alianzas comunitarias 
-Tendencias de Salud y Bienestar
-Aumento de la demanda de domicilio 
-Expansión de horarios de atención 

-Competencias de grandes cadenas 
-Regulación y cumplimiento
-Fluctuaciones en el suministro
-Cambio en los hábitos de consumo
-Aumento de costos operativos 
-Detención en la retención de personal



Atención Personalizada, Salud Garantizada 



Alquiler del local-- 200 000

Salarios y beneficios del personal  3 000 000

Servicios públicos 80 000

Seguros 500 000

Mantenimiento y reparaciones 300 000

Gastos administrativos 1 000 000

Publicidad y marketing 50 000

Compra de productos 10 000 000

Costos de inventario 1 000 000

Servicios de entrega 80 000

Comisiones por ventas 500 000

Descuentos y promociones 100 000

Costos de envío 50 000

Suministros de oficina 50 000

12.680



-0,4359531312

-5527,885704



Local comercial
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En el mercado existen aproximadamente 60 competidores, teniendo en cuenta que algunas

de las farmacias son cadenas que se extienden al rededor de la zona, aun así, la cantidad

de farmacias con servicios personalizados y educativos como los nuestros se reducen 

a una cantidad aproximada de 10 competidores mayores.



Es crucial no solo para aportar beneficios y estabilidad al negocio, sino que también ayuda al 

crecimiento y sostenibilidad construyendo una operación sólida y confiable, que sirva a la

comunidad de manera efectiva

Primero se debe aprobar la decisión por los accionistas, luego se avisa a autoritarios, acree-

dores y empleados, se nombra un liquidador para gestionar el proceso, se realiza un inventa-

rio de activos, se pagan las deudas, vendiendo los activos si es necesario. Los fondos restan-

tes se distribuyen entre los accionistas, se cancela el registro de la empresa y se presentan

las declaraciones fiscales finales 



Desarrollo y gestión de una farmacia comunitaria incluyendo 
todas las estructuras necesarias para realizar el proyecto.

Porque garantiza el acceso a consultas y medicamentos esenciales
que contribuyen al bienestar sanitario de la comunidad

Comunidad local, incluyendo residentes de todas edades que
necesiten acceso a medicamentos o servicios de salud.

Desarrollar una farmacia que 
proporcione acceso confiable
a medicamentos y servicios de 
salud, mejorar la educación 
sanitaria y ofrecer asesoramien-
to profesional a la comunidad

La dispensa de medicamentos, 
de receta y venta libre, 
asesoramiento personal,
charlas y talleres educativos,
asegurar suministro de 
productos,
entrega a domicilio y 
servicios médicos adicionales 

Proveer acceso a medicamentos,
mejorar la salud comunitaria,
satisfacción del cliente,
sostenibilidad financiera, 
cumplimiento normativo,
innovación y crecimiento 

*Productos de salud 
*Equipos de oficina
*Mobiliario
*Equipos de mediciones
*Material de marketing
*Equipo de seguridad 

Al completar la planificación 
y se asegure el financiamiento
necesario, la apertura se ve 
prevista para aproximadamente
7 meses después de comenzar 
los tramites 
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