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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Venta de Automoviles Nuevos y Usados:
Establecer un concesionario que ofrezca una
amplia gama de marcas y modelos.Servicio de
Reparacion y Mantenimiento: Crear un taller
especializado-enreparaciones-mecanicas,
mantenimiento preventivo y servicios de
carroceria.Alquiler de Automoviles: Ofrecer
opciones de alquiler a corto y largo plazo para
particulares y empresas.Venta de Partes y
Accesorios: Abrir una tienda que venda repuestos
y accesorios para automoviles, tanto originales
como de mercado secundario.Personalizacion de
Automoviles: Ofrecer servicios de personalizacion
y tuning para vehiculos, como pintura
personalizada, mejoras de rendimiento y sistemas
de entretenimiento.Venta de Vehiculos Eléectricos
0 Hibridos: Especializarse enla venta de
automoviles-eléctricos-o-hibridos.-anrovechando

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


Sebas Rojas
Venta de Automóviles Nuevos y Usados: Establecer un concesionario que ofrezca una amplia gama de marcas y modelos.Servicio de Reparación y Mantenimiento: Crear un taller especializado en reparaciones mecánicas, mantenimiento preventivo y servicios de carrocería.Alquiler de Automóviles: Ofrecer opciones de alquiler a corto y largo plazo para particulares y empresas.Venta de Partes y Accesorios: Abrir una tienda que venda repuestos y accesorios para automóviles, tanto originales como de mercado secundario.Personalización de Automóviles: Ofrecer servicios de personalización y tuning para vehículos, como pintura personalizada, mejoras de rendimiento y sistemas de entretenimiento.Venta de Vehículos Eléctricos o Híbridos: Especializarse en la venta de automóviles eléctricos o híbridos, aprovechando la creciente demanda por vehículos más ecológicos.


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:

satisfagan las necesidades y expectativas de nuestros clientes,
freciend I I fctat o ) |

contribuyendo al desarrollo econémico y social de las comunidades en

las que operamos.

Vision:
Ser.lideres.reconocidos.a nivel.nacional/internacional-en_la.industria
automotriz, destacandonos por nuestra innovacion constante, calidad

sostenibilidad y la satisfaccion total de nuestros clientes.

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

m

Finanzas Dperacione

Ventas bublicidad Procesos



Sebas Rojas
Proporcionar soluciones de movilidad innovadoras y sostenibles que satisfagan las necesidades y expectativas de nuestros clientes, ofreciendo productos de calidad, servicios excepcionales y contribuyendo al desarrollo económico y social de las comunidades en las que operamos.

Sebas Rojas
Ser líderes reconocidos a nivel nacional/internacional en la industria automotriz, destacándonos por nuestra innovación constante, calidad superior en productos y servicios, y nuestro compromiso con la sostenibilidad y la satisfacción total de nuestros clientes.

Sebas Rojas
CEO

Sebas Rojas
Finanzas

Sebas Rojas
Marketing

Sebas Rojas
Ventas

Sebas Rojas
Publicidad 

Sebas Rojas
Operaciones 

Sebas Rojas
Procesos


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

La empresa promueve activamente el uso de
vehiculos eléctricos o hibridos en sus flotas
corporativas, lo que no solo reduce la huella de
carbono

Sostenibilidad ambiental:

Desarrollo y produccion de vehiculos eléctricos o hibridos
gue reducen las emisiones de gases contaminantes y
promueven una movilidad mas limpia y sostenible.

Sostenibilidad economica:

La empresa invierte en investigacion y desarrollo para
mejorar la eficiencia de sus vehiculos, reducir costos de
produccion y mantenerse competitiva en el mercado global.

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



Sebas Rojas
La empresa invierte en investigación y desarrollo para mejorar la eficiencia de sus vehículos, reducir costos de producción y mantenerse competitiva en el mercado global.

Sebas Rojas
Desarrollo y producción de vehículos eléctricos o híbridos que reducen las emisiones de gases contaminantes y promueven una movilidad más limpia y sostenible.

Sebas Rojas
La empresa promueve activamente el uso de vehículos eléctricos o híbridos en sus flotas corporativas, lo que no solo reduce la huella de carbono


Actividad #4

Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

Lineas
telefonicas y Familias,

y provedor » plataformas conductores
online para urbanos,

resolver
dudas, personas

gestionar mayores
reclamaciones

y proporcionar

soporte

Recursos Canales
clave

Equipo de Concesionarios
Ventas y y

Marketing, Distribuidores,
Servicio al Ventas en
Cliente y Linea

Técnicos de

Mantenimiento

,Personal de

Produccioén

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

Publicidad, investigacion, mantenimiento, Seguros, Venta de Vehiculos Usados, Vent:
mano de obra de Vehiculos Nuevos

Recuerda: En la presentacion “Modelo de

- negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Sebas Rojas
Distribuidor y provedor

Sebas Rojas
Investigación y desarrollo

Sebas Rojas
Calidad, confiabilidad,  innovación 

Sebas Rojas
Líneas telefónicas y plataformas online para resolver dudas, gestionar reclamaciones y proporcionar soporte técnico.

Sebas Rojas
Familias, conductores urbanos, personas mayores

Sebas Rojas
Equipo de Ventas y Marketing,  Servicio al Cliente y Técnicos de Mantenimiento,Personal de Producción

Sebas Rojas
Concesionarios y Distribuidores,  Ventas en Línea

Sebas Rojas
Publicidad, investigación, mantenimiento, mano de obra

Sebas Rojas
Seguros, Venta de Vehículos Usados, Venta de Vehículos Nuevos


Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas Debilidades ’av

Marca Fuerte: Reconocimiento ostos de Produccion Elevados: Altos cc
global y reputacion de la ateriales y mano de obra.Dependencia
. . ombustibles Fosiles: Riesgo ante camhb
marca.TecnoIog|a,Avanzada. egulaciones ambientales y fluctuaciones
De,sar_rollo de V?h'Cl—"OS _ ombustibles.Problemas de Calidad: Pos
eléctricos y autonomos.Calidad de fabricacion y problemas de control de
y Fiabilidad: Alta calidad de alidad.Competencia Intensa: Presién pg
construccion y confiabilidad de ompetidores globales y locales.
los vehiculos.

Mercado en Crecimiento de Vehiculos Regu'?ﬁiones Ambi(?ntmes:
Eléctricos: Aprovechar la creciente Cambios en regulaciones que

demanda y apoyo gubernamental requieren reduccién de
hacia vehiculos eléctricos.Tecnologias emisiones y mejoras en

Emergentes: Incorporacion de . . .
inteligencia artificial y conectividad en eficiencia de combustible.

vehiculos.Expansion a Mercados Competencia Global: Presion

Emergentes: Oportunidades de competitiva de fabricantes

crecimiento en mercados emergentes globales y nuevas empresas de

con aumento de la clase media y tecnologia. Economia Global:

urbanizacion. Fluctuaciones econdmicas y
crisis que afectan la demanda
de vehiculos.

Oportunidades Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me

diferencia” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


Sebas Rojas
Regulaciones Ambientales: Cambios en regulaciones que requieren reducción de emisiones y mejoras en eficiencia de combustible.   Competencia Global: Presión competitiva de fabricantes globales y nuevas empresas de tecnología. Economía Global: Fluctuaciones económicas y crisis que afectan la demanda de vehículos.

Sebas Rojas
Marca Fuerte: Reconocimiento global y reputación de la marca.Tecnología Avanzada: Desarrollo de vehículos eléctricos y autónomos.Calidad y Fiabilidad: Alta calidad de construcción y confiabilidad de los vehículos.

Sebas Rojas
Costos de Producción Elevados: Altos costos de materiales y mano de obra.Dependencia de Combustibles Fósiles: Riesgo ante cambios en regulaciones ambientales y fluctuaciones en precios de combustibles.Problemas de Calidad: Posibles defectos de fabricación y problemas de control de calidad.Competencia Intensa: Presión por parte de competidores globales y locales.

Sebas Rojas
Mercado en Crecimiento de Vehículos Eléctricos: Aprovechar la creciente demanda y apoyo gubernamental hacia vehículos eléctricos.Tecnologías Emergentes: Incorporación de inteligencia artificial y conectividad en vehículos.Expansión a Mercados Emergentes: Oportunidades de crecimiento en mercados emergentes con aumento de la clase media y urbanización.


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi

P —
primer N— @

emprendimiento

"Conduccion sin limites, innovacion sin
comparacion.”

Slogan ~__ »

Colores
principales de mi

marca N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


Sebas Rojas
"Conducción sin límites, innovación sin comparación."
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Actividad #7
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—= Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
— precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor

-

— monetario de cada costo (fijo y variable).
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Salarios (600000) Materias primas (100000)
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Mantenimiento (50000)
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—
——

|

(

)

|

|

F

I

| Uy

)

(

(

F

i1

/

F

—

i

ﬂ

i

(

|


Sebas Rojas
Alquiler (100000)

null
Salarios (600000)

null
Seguros(100000)

null
Mantenimiento (50000)

null
Comisión (50000)

null
Materias primas (100000)

null
Mantenimiento (50000)

null
1000000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades

—> | 1.0625 J

Punto de equilibrio

monetario — [ 1062500 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


null
1.0625 

null
1062500


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
‘ Cuentas por cobrar ‘ Cuentas por pagar
‘ Propiedades ‘ Impuestos por pagar
‘ Planta ‘ Salarios y beneficios

‘ Equipo ‘ Garantias

‘Vehl’culos de empresa

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


null
Cuentas por cobrar

null
Propiedades

null
Planta

null
Equipo

null
Vehículos de empresa

null
Cuentas por pagar

null
Impuestos por pagar

null
Salarios y beneficios 

null
Garantias


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Modelos de Automoviles:SedanesSUVs (Vehiculos Utilitarios
Deportivos)Camionetas y Pick-upsVehiculos eléctricos e

hlbr|005LoupeS y deOFtIVOSVGhICUIOS comerciales ligeros y

etc.)Venta de Autos Usados:Inventario de vehiculos de
diferentes marcas y aflosVehiculos certificados pre-propiedad
(CPO)Financiamiento y Leasing:Opciones de

financiamientoProgramas de arrendamiento (leasing)

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.



Sebas Rojas
Modelos de Automóviles:SedanesSUVs (Vehículos Utilitarios Deportivos)Camionetas y Pick-upsVehículos eléctricos e híbridosCoupés y deportivosVehículos comerciales ligeros y pesados Concesionarias de AutosVenta de Autos Nuevos:Modelos de diferentes fabricantes Variedad de estilos y configuraciones (colores, características adicionales, etc.)Venta de Autos Usados:Inventario de vehículos de diferentes marcas y añosVehículos certificados pre-propiedad (CPO)Financiamiento y Leasing:Opciones de financiamientoProgramas de arrendamiento (leasing)
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Cumplimiento Legal: Las empresas deben cumplir con las leyes
fiscales para operar legalmente. Incumplir estas obligaciones
puede resultar en-sanciones, multas-o-incluso-el-cierre-de-la
empresa.Reputacion.-Una empresa que-cumple-con-sus
obligaciones tributarias mantiene una buena reputacion. Los
clientes, proveedores e inversores tienden a confiar mas en
empresas que operan de manera transparente y legal.

cComo se liquida una empresa?

Decision de Liquidacion: La decision de liguidar la empresa debe
ser tomada por los propietarios o accionistas. Esto generalmente
se realiza mediante una votacion en una asamblea general
extraordinaria.Nombramiento de un Liquidador: Se debe nombrar a
un liquidador, quien-sera responsable-dellevar-a-cabo-el-proceso
de liquidacion.-El liquidador-puede ser-una persona-interna-o-un
tercero independiente.Notificacion a las Autoridades: Notificar a las
autoridades pertinentes (como el registro mercantil y la
administracion tributaria) sobre la decision de liquidar la empresa.
Esto puede incluir la publicacion de la decision en el boletin oficial
correspondiente:inventario de Activos y Pasivos: El liquidador debe
hacer un inventario completo de los activos (vehiculos,
propiedades, equipos, etc.) y pasivos (deudas, obligaciones
tributarias, etc.) de la empresa.


Sebas Rojas
Cumplimiento Legal: Las empresas deben cumplir con las leyes fiscales para operar legalmente. Incumplir estas obligaciones puede resultar en sanciones, multas o incluso el cierre de la empresa.Reputación: Una empresa que cumple con sus obligaciones tributarias mantiene una buena reputación. Los clientes, proveedores e inversores tienden a confiar más en empresas que operan de manera transparente y legal.

Sebas Rojas
Decisión de Liquidación: La decisión de liquidar la empresa debe ser tomada por los propietarios o accionistas. Esto generalmente se realiza mediante una votación en una asamblea general extraordinaria.Nombramiento de un Liquidador: Se debe nombrar a un liquidador, quien será responsable de llevar a cabo el proceso de liquidación. El liquidador puede ser una persona interna o un tercero independiente.Notificación a las Autoridades: Notificar a las autoridades pertinentes (como el registro mercantil y la administración tributaria) sobre la decisión de liquidar la empresa. Esto puede incluir la publicación de la decisión en el boletín oficial correspondiente.Inventario de Activos y Pasivos: El liquidador debe hacer un inventario completo de los activos (vehículos, propiedades, equipos, etc.) y pasivos (deudas, obligaciones tributarias, etc.) de la empresa.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos

e Contaminacion ambiental

(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante

este tema? Para combatir la contaminacion

(Justificacion) ambiental

¢Para quiénes lo vamos
a hacer? Todo el mundo
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad? ¢Qué vamos a hacer?
(Objetivo) (Actividades)
Reducir la Hacer |
contaminacion campanas antl
ambiental contaminacion Yy
hacer publicidad
. Qué necesitamos? ¢Cuando lo vamos a
(Recursos y materiales) hacer?
(Cronograma)
Hacer
campanias Todos los
anti P dias con
publicidad

contaminacion

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

Reducir la
contaminacion
ambiental

. Quién lo hace?
(Responsables)

Toda la empresa


null
Contaminación ambiental

null
Para combatir la contaminación ambiental 

null
Todo el mundo

null
Reducir la contaminación ambiental

null
Hacer campañas anti contaminación y hacer publicidad

null
Reducir la contaminación ambiental

null
Hacer campañas anti contaminación 

null
Todos los días con publicidad 

null
Toda la empresa


YR R R B R R B R BB R BB

Costa Rica

44 Junior ;
ears of
4 4 AChIevement 3 5 Empowering
ives

Miembro de JA Worldwide

N OTAS

MINISTERIO DE DIRECCION DE
EDUCACION PUBLICA VIDA ESTUDIANTIL

SERVICIO COMUNAL

ESTUDIANTIL

©Junior Achievement Costa Rica, 2024





