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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.




Actividad #1

Defina la idea de negocio.

la idea de mi negocio es una tienda virtual donde se venda todo

todo tipo de ropa desde la ropa deportiva hasta la de salir.

Tambien todo tipo de calzados desde el deportivo de todo tipo
hasta el de salir

L J | J -

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.


la idea de mi negocio es una tienda virtual donde se venda todo

todo tipo de ropa desde la ropa deportiva hasta la de salir.

Tambien todo tipo de calzados desde el deportivo de todo tipo hasta el de salir 


Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.

Mision:
Ofrecer prendas de vestir de alta calidad y estilo que satisfagan
las necesidades y deseos de nuestros clientes, siempre con un
enfoque en la sostenibilidad ambiental y social.

Vision: ] _
Ser la marca lider en el mercado de la moda sostenible,

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

jefe de la empresa

manager ayudante dg administrad@r
marketing de las redes
sociales


Ofrecer prendas de vestir de alta calidad y estilo que satisfagan las necesidades y deseos de nuestros clientes, siempre con un enfoque en la sostenibilidad ambiental y social.

Ser la marca líder en el mercado de la moda sostenible, reconocida por ofrecer productos de alta calidad y diseño, y por contribuir al bienestar del medio ambiente y las comunidades locales

jefe de la empresa 

ayudante de
marketing 

manager 

administrador
de las redes 
sociales

cliente 

ventas 

ayudante 


Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social: _
r implementando una serie de politicas, tanto para

empresas como para administraciones.

Sostenibilidad ambiental:
aprovechamiento y buen uso de los recursos

o5 disnonib] , | emoleo d

fuentes de pnprgia alternativas

Sostenibilidad economica:
diversificar fuentes de rlqueza crear empleos de

calidad, flnanzas e inversiones sostenibles e
Instituciones responsables

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible



aprovechamiento y buen uso de los recursos naturales disponibles, así como el empleo de fuentes de energía alternativas

r implementando una serie de políticas, tanto para empresas como para administraciones.

diversificar fuentes de riqueza, crear empleos de calidad, finanzas e inversiones sostenibles e instituciones responsables


== Actividad #4

Ty Complete el Modelo de Negocios Canvas.

Socios
clave

Actividades | Propuesta Relacion conjl Segmento
clave de valor el cliente de clientes

recoleccion de ropa,calzadadl ¥ sistema de
los productos deportivo defj B suscripcion

todos los
distribucion deportes

proveedores

marketing

ayudantes

administracion

de redes sociales .
ropa de salir

tesoreros original

zapatos originale

Recursos gorrasv Canales
clave

dinero redes sociales

contactos a _
E.E.UU paginas de la
camiones de tienda

entrega
canales

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

promedio de calzado deportivo .70000 35000 por suscripcion anual

ropa deportivo 20000 ventas
gorras 18000

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.


proveedores 

marketing 

ayudantes 

administración 
de redes sociales 

tesoreros 

recolección de
los productos 

distribución 

ropa,calzado 
deportivo de 
todos los
deportes 

ropa de salir 
original 

zapatos originales 

gorrasv

sistema de 
suscripción 

ayuda dando los
mejores descuentos 


moda
estilo
deportes 

dinero
contactos a
E.E.U.U
camiones de 
entrega 

redes sociales 

paginas de la
tienda 

canales

promedio de calzado deportivo .70000

ropa deportivo 20000

gorras 18000

35000 por suscripción anual 

ventas


Actividad #5

(@ Fortalezas

red de distribucion
acentada

especializacion de
productos

notoriedad de marca a n
nacional

utilizacidon de nuevos
canales de venta

tendencia favorable en
el mercado

rapida evolucion
tecnologia

Q). Oportunidades

Complete la siguiente matriz FODA:

Debilidades ?}

falta de financiacion
costos unitarios elevado:s

cartera de productos
limitada

entrada de nuevo
competidores

competencia agresiva

globalizacién de mercad

Amenazas j

En la presentacion “Qué me

D icrencn
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.


falta de financiación 

costos unitarios elevados 

cartera de productos 
limitada 

red de distribución 
acentada

especializacion de
productos 

notoriedad de marca a nivel 
nacional 

utilización de nuevos 
canales de venta 

tendencia favorable en
el mercado 

rapida evolución 
tecnología 

entrada de nuevo 
competidores 

competencia agresiva 

globalización de mercados 


Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—N
emprendimiento

tranforma tu vestuario

Slogan ~___»x transforma tu vida

Colores

principales de mi

nearo blanco i
marca 5 9 rojo

empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.


tranforma tu vestuario 

transforma tu vida

negro

blanco

rojo
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Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos Mis costos variables
’ zapatos dep. ’ tenis de marca
70000 20000 65000
@ opadep. @ opadesalir
17000 15000 32000
‘ gorras ‘
18000

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

o

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



zapatos dep.

70000

ropa dep.

17000

gorras

18000

tenis de marca 

20000  65000

ropa de salir 

15000  32000

7000


Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Punto de equilibrio en
unidades é [ 34980 J
Punto de equilibrio
monetario > [ 30000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.


34980

30000


Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los
mismos.

Activos Pasivos
@ cuentas por cobrar @ salarios
® O
@ ehiculos @ deudas

@ natentes ® cena por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,
cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,
salarios, inventario y cuentas por pagar.


cuentas por cobrar 

vehiculos

patentes 

salarios 

deudas 

cuenta por pagar


Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

. I - tenda es virtual

y muchos ofrecen lo mismo pero noo de la misma
calidad

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios y
mejorar la calidad.



existen muchos ya que mi tienda es virtual 

y muchos ofrecen lo mismo pero noo de la misma 
calidad 
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Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

ermiten financiar los servicios publicos que son
esencilales para el bienestar de la sociedad, como la
educacion, la salud, la seguridad, entre otros

cComo se liquida una empresa?

La liquidacion de una empresa consiste en la
extincion de tu negocio o empresa. A través de esta
operacion la compania saldara todas las deudas
pendientes frente a terceros, cobrara los creditos
pendientes frente a sus deudores y, por ultimo,
repartira el patrimonio que aun quede en la empresa
entre los socios.


ermiten financiar los servicios públicos que son esenciales para el bienestar de la sociedad, como la educación, la salud, la seguridad, entre otros

La liquidación de una empresa consiste en la extinción de tu negocio o empresa. A través de esta operación la compañía saldará todas las deudas pendientes frente a terceros, cobrará los créditos pendientes frente a sus deudores y, por último, repartirá el patrimonio que aún quede en la empresa entre los socios.
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

para aprender

nos interesa el conocimiento
sobre empresas

para poder administracion ciertas
cosas

para mejorar

¢Qué vamos a hacer? ¢Qué queremos lograr?
(Actividades) (Metas y Resultados)

poner en practica mejorar la

sobre el manejo de |o aprendido administracion

empresas

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

dinero
Internet
conocimientos

de mi dinero

¢Cuando lo vamos a . Quién lo hace?
hacer? (Responsables)
(Cronograma)
I n I
pronto e duefio de
libro


nos interesa el conocimiento 
sobre empresas 

para poder administración ciertas cosas 

para mejorar 

para aprender 
sobre el manejo de
empresas 

poner en práctica 
lo aprendido 

mejorar la
administración 
de mi dinero 

dinero
internet 
conocimientos 

pronto 

el dueño del libro 
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