




Para mí una idea de negocio es sobre una
propuesta acerca de un producto o servicio

que puedes ofrecer para poder ganar
dinero. 

Un ejemplo de negocio podría ser una
tienda de ropa de segunda mano.



Ofrecer ropa de segunda mano a un
precio bastante accesible  

Ser reconocida por la gran variedad de
estilos y por el gran compromiso de la tienda

con sus clientes 
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Mi tienda ayudará a la gente
ofreciendo ropa accesible a precios

bajos.

Se evita el desperdicio de ropa y evita que
termine en la basura, además se utilizan

bolsas para empacar  

Mi tienda es rentable porque vendo
productos de calidad a un precio más bajo,
esto permite tener una clientela regular y al

mismo tiempo hacer crecer mi tienda 
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• precios
accesibles 
•conciencia
ambiental

• diversidad de
estilos

• Expansión en
línea 

• colaboración con
influencer 

• educación de la
moda sostenible  

• Dependencia de
la recoleccion 
• Percepción

negativa 
• Limitaciones de

stock

•Nuevas tiendas
de ropa de

segunda mano
• Crisis

económica 
•Problemas
logísticos  



“Revive lo que amas,
renueva tu estilo”



Alquiler
Servicio de agua

servicio de luz 
wifi

Materiales de stock

embalaje

etiquetado

marketing digital

5000 



75 unidades 

375.000



Servicios pendientes

Impuestos

Alquiler pendiente

cuentas por pagar

inventario
caja registradora 

el mobiliario

los equipos de oficina  



Tomando en cuenta la ubicación de mi
emprendimiento, no existen servicios o

productos similares en el mercado, lo cuál me
ofrece una mayor probabilidad de ventas y

crecimiento de mi negocio, además aseguro
mi competencia a un largo plazo, ya que

obtendré más experiencia con el pasar del
tiempo y mi tienda tendría su clientela

regular  



Es importante para el funcionamiento legal y
ético de mi negocio, y también para contribuir

al bienestar social

Se cierra formalmente el negocio, y se reparten
sus activos entre los acreedores y si es posible

entre los propietarios o accionistas



Jovenes que quieren emprender
después del colegio

Los emprendimientos 

Para poder educarnos en cómo
crear un emprendimiento 

promover la cultura
emprendedora 

talleres de ideas
de negocio

entender cómo se
maneja una
empresa y

aprender como ser
un buen

emprendedor

Un teléfono,
actitud, y

una mente
emprended

ora 

En mis
momentos

libres
despues del

colegio 

los
estudiantes 



Fue una experiencia llena de aprendizaje y
llena de retos también, comente con algunos
de mis compañeros y creo que a todos nos

enseño algo este curso. 
Espero pronto poder poner en práctica  el

conocimiento adquirido


