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Es importante que sepas lo siguiente:

Este documento lo puedes imprimir para completar
cada actividad asignada. Recuerda guiarte con cada
sesion, ahi tendras las herramientas y los recursos
necesarios para completar cada actividad.

También, podras completar cada actividad de manera
digital. Te recomendamos utilizar Adobe Acrobat, es
una herramienta gratuita donde puedes visualizar y
modificar documentos en formato PDF.

Cuando descargues el lector PDF en tu dispositivo
electrénico, encontraras una barra similar a la
siguiente:

k. 1.En la barra de herramientas debes
&, seleccionar la caja de texto.
<, 2.La opcidn que mejor te servira para

completar cada actividad es “Escribir

texto”.
2, 3.Cuando seleccionas “Escribir texto”, das
o click en cada actividad donde desees

completar el ejercicio.
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Actividad #1

Defina la idea de negocio.

Para miunaidea de negocio es sobre una
propuesta acerca de un producto o servicio
gue puedes ofrecer para poder ganar
dinero.

Un ejemplo de negocio podria ser una
tienda de ropa de segunda mano.

Recuerda: La idea
puede tratarse sobre
un producto o servicio.



Actividad #2

Determine la misidon y vision de su emprendimiento.
Mision:

precio bastante accesible

con sus clientes

Establezca su estructura organizacional. En cada
recuadro, coloque la gerencia o puesto que crea
necesario para su tipo de negocio.

lidad



Actividad #3

Defina codmo su emprendimiento va a cumplir con
los tres pilares de desarrollo sostenible empresarial
(social, ambiental y econémico).

Sostenibilidad social:

Mi tienda ayudara a la gente
ofreciendo ropa accesible a precios

Ih A
0ajos.

Sostenibilidad ambiental:

Se evita el desperdicio de ropa y evita que
: N ema T

Sostenibilidad economica:

Mi tiend | I
productos de calidad a un precio mas bajo,

. . iontel I |

mismo tiempo hacer crecer mi tienda

Recuerda hacer uso

de los objetivos de
desarrollo sostenible




== Actividad #4

== Complete el Modelo de Negocios Canvas.

—1tLdl SOCiOS Actividades J Propuesta
clave clave de valor

Relacion con  Segmento
el cliente de clientes

== venta en > Atencidn S
i g . .

— = tienda C personali ©
—_— > (v} \O G
— Q o 2 zada en Q.

- O Q . O
— 1 = S = [llatienda o
== w N e
— O = 8 O 5
—= n S5 O b)) v
s D Recursos v 8 Canales 5 &
— O clave T o C
== o o o |l tienda S5 3
—> > > ;. O
= o ) E fisicay e
== | o CE) = redes =
= = sociale g

o B
S =

Estrucutra de costos Fuentes de ingresos

costo de adquisicion de
a ropay gastos del local

venta de ropa de
segunda mano

== Recuerda: En la presentacion “Modelo de

— - negocio” puedes encontrar la informacion
necesaria para completar esta actividad.




Actividad #5

Complete la siguiente matriz FODA:

(@ Fortalezas

* precios
accesibles
econciencia
ambiental

* diversidad de
estilos

* Expansion en
linea
colaboracién co
influencer
« educacion de la
moda sostenible

Q) Oportunidades

Debilidades ?}

Dependencia de
la recoleccion
* Percepcion
negativa
* Limitaciones de
stock

‘Nuevas tiendas
de ropa de
segunda mano
* Crisis
econdmica
‘Problemas
logisticos

Amenazas j

- Recuerda: En la presentacion “Qué me
diferencia” puedes encontrar la informacion

necesaria para completar esta actividad.



Actividad #6

Elabore un logo, slogan y disene su marca empresarial.

El logo de mi
primer N—
emprendimiento

SECOND-HAND

—— SECOND-HAND STORE ==
‘ ©

Slogan ~__ » Revive o gue amas,

renueva tu estilo”

Colores
principales de mi

marca ~ N
empresarial

Puedes dibujar el
logo o hacerlo de
forma digital.



F

F

c

F

f

F

F

f

— =

F

— =

F

i

F

|

S —

ﬂ

—

|

——

ﬁ

(

-

V

|

-

|

i

|

i
i

B

F

'V

I

F

|

| V\ |

(

[

f

f

I\

F

f

[

/

1)) 1

F

|

V

V

Actividad #7

Establezca sus costos fijos, costos variables y con ello el
precio de su producto o servicio. Debe colocar el valor
monetario de cada costo (fijo y variable).

Mis costos fijos

Alquiler
Servicio de agua

@ servicio de luz

wifi

Mis costos variables

‘ Materiales de stock
embalaje

’ etiquetado

marketing digital

El precio de venta de mi
producto / servicio es de:

QL 5000

Recuerde que los costos
variables son unitarios.



Actividad #8

Determine el punto de equilibrio de su emprendimiento.

Te recordamos la formula del punto de equilibrio en
unidades y monetario (colones):

Punto de equilibrio en Costos fijos totales

ni i
unidades (Precio de venta - costo

variable total)

Punto de equilibrio Precio de venta x punto
monetario — de equilibrio en
unidades

Realiza el calculo:

Puntode equilibrioen [75 unidades J

unidades

Punto de equilibrio

monetario — [@ 375.000 ]

Recuerda: El punto de equilibrio te ayuda a
- conocer cuantas unidades o servicios debés
vender para que podas recuperar tu inversion.



Actividad #9

Determine cuales son los pasivos y activos de su negocio.
Solamente, debes mencionar cuales serian los activos y
pasivos, Nno es necesario poner el valor monetario de los

Mismos.

Activos

@ inventario
‘ caja registradora

‘ el mobiliario

‘ los equipos de oficina

Pasivos

‘ Servicios pendientes

. Impuestos

‘ Alquiler pendiente
‘ cuentas por pagar

Ejemplos de activos: Terrenos, equipo de oficina,

cuentas por cobrar, vehiculosy patentes.

Ejemplos de pasivos. Deudas a corto y largo plazo,

salarios, inventario y cuentas por pagar.



Actividad #10

Investigue cudntos productos o servicios existen en el
mercado iguales al que mi emprendimiento ofrece.

Tomando en cuenta la ubicacion de mi
imi . -
orod . | o1 e
ofrece una mayor probabilidad de ventas y

crecimi o i 0. ademd

mi competencia a un largo plazo, ya que

btendré mé ST | ol

.  tiend w ' |

regular

La competencia fomenta
la actividad empresarial y
la eficiencia, da al

consumidor mas donde
elegir y contribuye a
bajar los precios 'y
mejorar la calidad.




Actividad #11

Determine cual es la importancia de cumplir con las
obligaciones tributarias y como se debe liquidar una
empresa.

Importancia de las obligaciones tributarias:

Es importante para el funcionamiento legal y
ético-de-minegocio, y también-para contribuir
al bienestar social

cComo se liquida una empresa?

Se cierra formalmente el negocio, y se reparten
sus-activos-entre los-acreedoresy si-es-posible
entre los propietarios o accionistas
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Guia para planear Yo Emprendo

¢Cual es el tema que nos
interesa?
(Problema y descripcion)

¢Por qué es importante
este tema?
(Justificacion)

¢Para quiénes lo vamos
a hacer?
(Publico meta)

¢Para qué es la actividad?
(Objetivo)

promover la cultura
emprendedora

. Qué necesitamos?
(Recursos y materiales)

Un teléfono,
actitud, y
una mente
emprended
ora

Los emprendimientos

Para poder educarnos en cOmo
crear un emprendimiento

Jovenes que quieren emprender
después del colegio

¢Qué vamos a hacer?

(Actividades)

talleres de ideas
de negocio

¢Cuando lo vamos a
hacer?
(Cronograma)

En mis
momentos
libres
despues del
colegio

¢Qué queremos lograr?
(Metas y Resultados)

entender cdmo se
maneja una
empresay
aprender como ser
un buen
emprendedor

. Quién lo hace?
(Responsables)

los
estudiantes
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